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[bookmark: _Toc367653542]АКТ СОГЛАСОВАНИЯ
на методические рекомендации по выполнению практических работ по дисциплине «Экономический анализ» составлены  для студентов очной формы  обучения  специальности среднего профессионального образования  21.02.05 Земельно-имущественные отношения

Методические рекомендации выполнению практических работ по дисциплине «Экономический анализ» составлены  для студентов очной формы обучения, в соответствии с программой дисциплины «Экономический анализ» по специальности 21.02.05 Земельно-имущественные отношения.
	Методические рекомендации предусматривают систематизацию, закрепление, углубление и расширение полученных теоретических знаний и практических умений студентов, овладение практическими навыками работы с нормативной и справочной литературой, развитие познавательных способностей и активности студентов: творческой инициативы, самостоятельности, ответственности и организованности, формирование самостоятельности профессионального мышления.
Методические рекомендации по выполнению практических работ могут быть использованы в учреждениях СПО для студентов очной и заочной форм обучения  специальности  21.02.05 Земельно-имущественные отношения.
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ПОЯСНИТЕЛЬНАЯ ЗАПИСКА

Методические рекомендации по выполнению практических работ по учебной дисциплине «Экономический анализ» предназначены для обучающихся по специальности 21.02.05 Земельно-имущественные отношения (базовая подготовка).
Практические занятия являются важным элементом учебной дисциплины. В процессе выполнения практических работ обучающиеся систематизируют и закрепляют полученные теоретические знания, развивают интеллектуальные и профессиональные умения, формируют элементы компетенций будущих специалистов.
Методические рекомендации предназначены для организации выполнения практических работ по учебной дисциплине «Экономический анализ».
Программой учебной дисциплины «Экономический анализ» предусмотрено выполнение 9 практических работ, направленных на формирование элементов следующих компетенций:
	[bookmark: _GoBack]Код ПК, ОК, ЛР
	Умения
	Знания

	ПК1.1-ПК4.6 ОК 03,
ОК 06
ЛР 2
ЛР 7 
ЛР 14

	- осуществлять анализ технико-организационного уровня производства;
- анализировать эффективность использования материальных, трудовых и финансовых ресурсов;
- анализировать производство и реализацию продукции;                                  
- анализировать использование основных фондов;                                     
- оценивать финансовое состояние и деловую активность организации.

	- научные основы экономического анализа;
- роль экономического анализа в условиях рыночной экономики;                         
- предмет и задачи экономического анализа;  
- методы, приемы и виды экономического анализа;                                    
- систему комплексного экономического анализа.



ПК 1.2. Подготавливать документацию, необходимую для принятия управленческих решений по эксплуатации и развитию территорий.
ПК 1.3. Готовить предложения по определению экономической эффективности использования имеющегося недвижимого имущества.
ПК 1.4. Участвовать в проектировании и анализе социально-экономического развития территории.
ПК 4.1. Осуществлять  сбор и обработку необходимой и достаточной информации об объекте оценки и аналогичных объектах.
ПК 4.2. Производить расчеты по оценке объекта оценки на основе  применимых подходов и методов оценки.
ПК 4.3. Обобщать результаты, полученные подходами, и давать обоснованное заключение  об итоговой величине  стоимости объекта оценки.
ПК 4.4. Рассчитывать сметную стоимость зданий и сооружений в соответствии с действующими нормативами и применяемыми методиками.  
ПК 4.5. Классифицировать здания и сооружения в соответствии с принятой типологией.
ПК 4.6. Оформлять оценочную документацию в соответствии с требованиями нормативных актов, регулирующих правоотношения в этой области. 
уметь:
осуществлять анализ технико-организационного
уровня производства:
    анализировать эффективность использования материальных, трудовых и финансовых ресурсов;
    анализировать производство и реализацию продукции;
    анализировать использование основных фондов;
    оценивать финансовое состояние и деловую активность организации;
знать:
    научные основы экономического анализа;
    роль экономического анализа в условиях рыночной экономики;
    предмет и задачи экономического анализа;
    методы, приемы и виды экономического анализа;
    систему комплексного экономического анализа
Описание каждой практической работы содержит номер, название и цель работы, формируемые в процессе выполнения работы знания, умения и элементы компетенций, теоретическое изложение необходимого материала (при необходимости примеры выполнения заданий), варианты заданий, описание алгоритма выполнения работы и контрольные вопросы (с целью выявить и устранить недочеты в освоении материала). 
Для получения дополнительной, более подробной информации по основным вопросам учебной дисциплины в конце методических рекомендаций приведен перечень информационных источников. 
Отчеты студентов по практическим работам должны содержать номер, название и цель работы, выполненные задания и их результаты, ответы на контрольные вопросы и выводы по проделанной работе.

[bookmark: _Toc367653546]ПЕРЕЧЕНЬ ПРАКТИЧЕСКИХ РАБОТ 
	№ Практической работы
	Название практической
	Кол-во часов

	Практическая №1
	Использование приемов и методов экономического анализа для решения производственных задач
	2

	Практическая №2
	Анализ динамики производства и реализации. Анализ ритмичности производства
	2

	Практическая №3
	Анализ номенклатуры и ассортимента продукции.
	2

	Практическая №4
	Анализ показателей динамики и структуры; технического состояния основных средств. Анализ эффективности использования ОПФ.
	2

	Практическая №5
	Анализ эффективности использования                                 материальных ресурсов
	2

	Практическая №6
	Анализ движения рабочей силы. Анализ  эффективности использования трудовых ресурсов
	2

	Практическая №7
	Факторный анализ затрат  (анализ себестоимости)
	2

	Практическая №8
	Факторный анализ прибыли от продаж 
	2

	Практическая №9
	Расчет показателей финансового состояния. Расчет показателей ликвидности предприятия
	2

	ИТОГО
	18



ПРАКТИЧЕСКАЯ РАБОТА №1

Название практической работы: Использование приемов и методов экономического анализа для решения производственных задач.
Цель работы: 
Научиться анализировать факторы, от которых зависят технико-экономические показатели  организации с помощью различных приемов и методов экономического анализа.
знания (актуализация):
1) Понятия «экономический анализ», «метод экономического анализа»
2) Различные приемы и методы экономического анализа
3) Способы обработки экономической информации
4) Способы оценки влияния факторов в анализе
умения:
1)Обрабатывать экономическую информацию
2)Применять различные приемы и методы экономического анализа
3)Анализировать влияние факторов на финансово-экономическую деятельность предприятия

Теоретическая информация и методика решения примерных задач

Экономический анализ – это прежде всего факторный анализ. Под факторным анализом понимается постепенный переход от исходной факторной системы  к конечной факторной системе, раскрытие полного набора прямых, количественно измеримых факторов, оказывающих влияние на изменение результативного показателя. 
Метод – это способ подхода к изучению реальной действительности, способ исследования природы и общества. Совокупность приемов и способов, которые применяются при изучении хозяйственных процессов, составляет методику экономического анализа.

Детерминированные модели могут быть разного типа:
1. Аддитивные – представляют собой алгебраическую сумму показателей. 
2.Мультипликативные модели – представляют собой произведение факторов.
3.Кратные модели представляют собой отношение факторов.
4.Смешанные модели  представляют собой комбинацию трех моделей. Например:

Рассмотрим основные способы оценки влияния факторов, применяемые в анализе.
1. Способ цепных подстановок.
Данный способ основан на элиминировании, т.е. исключении воздействия всех факторов на величину результативного показателя, кроме одного. Способ заключается в определении ряда промежуточных значений результативного показателя путем последовательной замены базисных значений факторов на отчетные.
Преимущество данного способа – универсальность и простота применения.
2. Способ абсолютных разниц.
Является модификацией способа цепной подстановки. Изменение результативного показателя за счет каждого фактора способом разниц определяется как произведение отклонения изучаемого фактора на базисное или отчетное значение другого фактора в зависимости от выбранной последовательности подстановки.
 3. Способ относительных разниц.
Применяется для измерения влияния факторов на прирост результативного показателя в мультипликативных и смешанных моделях вида у = (а-в)*с, используемых в случаях, когда исходные данные содержат определенные ранее относительные отклонения факторных показателей в процентах.
Для мультипликативных моделей типа у = а*в*с методика анализа следующая.
1) находят относительное отклонение каждого факторного показателя:
2) определяют отклонение результативного показателя у за счет каждого фактора:

Пример 1
Исходные данные для факторного анализа
	Показатели
	Пред. год (0)
	Отчетный
год (1)
	Изменение

	
	
	
	Абсолютное
	Относит. (%)

	1. Товарная продукция ТП, тыс. руб.
	2920
	3400
	+480
	116,40

	2.Среднесписочная численность работников Ч, чел.
	20
	25
	+5
	125,0

	3.Среднегодовая выработка работника, тыс. руб.
	146
	136
	-10
	93,15



Анализ влияния количества работников и их выработки на объем товарной продукции проведем описанным выше способом на основе данных Зависимость объема товарной продукции от данных факторов можно описать с помощью мультипликативной модели: 
ТП=Ч*В;
TПо= Чо* Во = 20*146 = 2920 (тыс. руб.)
Тогда влияние изменения величины количества работников на обобщающий показатель можно рассчитать по формуле:
ТП усл1 = Ч1 * В0 = 25*146 = 3650 (тыс. руб.);
ΔТП усл1= ТПусл1 – ТП0 = 3650 – 2920 = 730 (тыс. руб.).

Далее определим влияние изменения выработки работников на обобщающий показатель
ТП усл2 = Ч1 * В1= 25*136 = 3400 (тыс. руб.);
ΔТПусл2 = ТП1 – ТПусл1 = 3400 – 3650 = -250 (тыс. руб.).

Таким образом, на изменение объема товарной продукции положительное влияние оказало изменение на 5 человек численности работников, что вызвало увеличение объема продукции на 730 тыс. руб. Отрицательное влияние оказало снижение выработки на 10 тыс. руб., что вызвало  снижение  объема на 250 тыс. руб. Суммарное влияние двух факторов привело к увеличению объема продукции на 480 тыс. руб.

Пример 2. Воспользовавшись данными табл.1, проведем анализ способом абсолютных разниц:
ΔТПусл1 = ΔЧ - Во = (+5) * 146 = 730 (тыс. руб.);
ΔТПусл2 = ΔВ - Ч1 = (-10) * 25 = -250 (тыс. руб.),
Проверка: 730 + (-250) = 480 (тыс. руб.)
Пример 3. Воспользовавшись данными табл. 1, проведем анализ способом относительных разниц. Относительные отклонения рассматриваемых факторов составят:



Рассчитаем влияние на объем товарной продукции каждого фактора:


Результаты расчетов те же, что и при использовании предыдущего способа.

Задача1

Проведите анализ  количества работников и их выработки на объем товарной продукции с помощью построения факторной модели, способом абсолютных и способом относительных разниц.
Проанализируйте получившиеся итоги. Какой из способов решения поставленной задачи Вам наиболее интересен и почему?


	Показатели
	Пред. год (0)
	Отчетный
год (1)
	Изменение

	
	
	
	Абсолютное
	Относит. (%)

	1. Товарная продукция ТП, тыс. руб.
	
	
	
	

	2.Среднесписочная численность работников Ч, чел.
	21
	23
	
	

	3.Среднегодовая выработка работника, тыс. руб.
	459
	509
	
	



Задача 2
Проведите анализ  количества работников и их выработки на объем товарной продукции с помощью построения факторной модели, способом абсолютных и способом относительных разниц.
Проанализируйте получившиеся итоги. Какой из способов решения поставленной задачи Вам наиболее интересен и почему?

	Показатели
	Пред. год (0)
	Отчетный
год (1)
	Изменение

	
	
	
	Абсолютное
	Относит. (%)

	1. Товарная продукция ТП, тыс. руб.
	
	
	
	

	2.Среднесписочная численность работников Ч, чел.
	22
	23
	
	

	3.Среднегодовая выработка работника, тыс. руб.
	560
	567
	
	



ПРАКТИЧЕСКАЯ РАБОТА №2

Название практической работы: Анализ динамики производства и реализации. Анализ ритмичности производства. 
Цель работы: Изучить влияние динамики производства на хозяйственную деятельность предприятия
уметь:
–ориентироваться в понятиях, категориях, методах и приемах экономического анализа;
–пользоваться информационным обеспечением анализа финансово-хозяйственной деятельности;
знать:
–виды экономического анализа; 
–предмет и задачи экономического анализа; 
метод, приемы анализа; 
Теоретическая информация и методика решения примерных задач
Ретроспективный анализ объема и структуры выпуска продукции производится в несколько этапов:
1.Изучение динамики выпуска валовой и товарной продукции в сопоставлении с объемом реализованной продукции.
2.Анализ выполнения производственной программы по ассортименту.
3.Анализ структуры продукции и влияния структурных сдвигов на выполнение производственной программы.

Этап 1. Анализ динамики объема выпуска и реализации продукции  проведем в текущих ценах с помощью базисных и среднегодовых (цепных) темпов роста или прироста, оформив данные в таблицу 
Анализ динамики объема выпуска и реализации продукции
	Показатели
	2014г.
	2015г.
	Темп прироста
	2016г.
	Темп прироста цепной
	Темп прироста базисный

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Валовая продукция, ВП, тыс. руб.
	457630
	528935
	15,58
	640210
	21,04
	39,90

	Товарная продукция, ТП, тыс. руб.
	396745
	478914
	20,71
	603700
	26,06
	52,16

	Реализованная продукция, РП, тыс. руб.
	380540
	485200
	27,50
	550830
	13,53
	44,75

	Объем выпуска, Q, шт.
	50600
	56200
	11,07
	59300
	5,52
	17,19



Из таблицы видно, что за три года объем производства возрос на 52%, а объем реализации – на 44,7%.  Это свидетельствует о накоплении остатков нереализованной продукции на складах предприятия, а также продукции, неоплаченной покупателями.
Этап 2. Оценка выполнения плана по ассортименту основывается на сопоставлении планового и фактического выпуска по основным видам продукции, включенным в номенклатуру. Пример расчета показан в таблице 3.2. 
Оценка выполнения плана по ассортименту может производится тремя способами:
1) по способу наименьшего процента. Наименьший процент выполнения плана по изделию В, следовательно, план выполнен на 98,25%;
2) по способу среднего процента, который рассчитывается делением общего фактического выпуска продукции в пределах плана на общий плановый выпуск продукции. 
Рассчитанный по этой методике план выполнен на  99,78% (599240*100 / 600540);
3) по удельному весу изделий, по которым план выполнен. В нашем примере план выполнен по изделиям А и Б, удельный вес которых составляет соответственно 64,68 и 23,26%. Таким образом, план выполнен на 87,94% (64,68 + 23,26).
В целом же план выпуска продукции выполнен на 100,53%, но степень выполнения по отдельным ассортиментным позициям значительно различается: по группе А план перевыполнен на  1,09%, по группе Б план перевыполнен на 0,19%, а по группе В план недовыполнен на 1,75%. В данном случае наиболее объективную оценку выполнения плана по ассортименту можно дать с помощью третьего способа, в соответствии с которым степень выполнения плана составляет 87,94%. 
Задание 
Провести анализ динамики производства и реализации  анализ ритмичности производства используя приведенный выше материал.
	Показатели
	2014г.
	2015г.
	Темп прироста
	2016г.
	Темп прироста цепной
	Темп прироста базисный

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Валовая продукция, ВП, тыс. руб.
	610982
	681287
	 
	792645
	
	

	Товарная продукция, ТП, тыс. руб.
	549097
	631266
	 
	756135
	
	

	Реализованная продукция, РП, тыс. руб.
	532892
	637552
	 
	703265
	
	

	Объем выпуска, Q, шт.
	202952
	208552
	 
	211735
	
	




ПРАКТИЧЕСКАЯ РАБОТА №3
Название практической работы: Анализ номенклатуры и ассортимента продукции.
Цель работы: Проанализировать ассортимент выпускаемой продукции 
уметь:
–ориентироваться в понятиях, категориях, методах и приемах экономического анализа;
–пользоваться информационным обеспечением анализа финансово-хозяйственной деятельности;
знать:
–виды экономического анализа; 
–предмет и задачи экономического анализа; 
метод, приемы анализа; 
Теоретическая информация и методика решения примерных задач
На основе практической работы №2 произведите анализ номенклатуры и ассортимента продукции.
 ( Продолжение предыдущей практической работы)

Анализ выполнения плана по ассортименту
	Изделие
	Объем выпуска продукции
в сопоставимых ценах,
тыс. руб.
	Удельный 
вес выпуска,
%
	Выполнение
плана,
%
	Отклонение
удельного
веса
	Засчитывается 
в выполнение 
плана

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	План
	Факт
	План
	Факт
	
	
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	А
	386300
	390500
	64,33
	64,68
	101,09
	0,35
	386300

	Б
	140140
	140400
	23,33
	23,26
	100,19
	-0,07
	140140

	В
	74100
	72800
	12,34
	12,06
	98,25
	-0,28
	72800

	
Итого
	
600540
	
603700
	
100
	
100
	
100,53
	
---
	
599240



Возможные причины невыполнения плана: нарушение графика и объемов поставки сырья, материалов, комплектующих, недостатки в организации производства, ошибки в планировании.
Этап 3. Для расчета влияния структурных сдвигов и устранения их влияния на экономические показатели используем несколько методов.
1. Метод прямого счета по всем изделиям по изменению удельного веса каждого изделия в общем выпуске:
N(D) = Q1 * ( Di1 pi0 –  Di0 pi0),
где N - выпуск продукции в стоимостном выражении; 
Q - выпуск продукции в натуральном выражении; 
D - удельный вес каждого (i-го) наименования; 
p - цена за единицу.

Данные для расчета влияния структурных сдвигов на объем выпуска продукции представлены в таблице 1. Расчет влияния структурных сдвигов оформим таблицей 2. На основе данных, представленных в таблице 3.4, можно определить влияние на объем товарной продукции двух факторов: фактического показателя объема выпуска продукции и структурных сдвигов.
Объем товарной продукции при фактическом выпуске, плановой структуре и плановой цене составит:
[bookmark: _Toc154398768][bookmark: _Toc191281473][bookmark: _Toc191281926][bookmark: _Toc86488233]N1 = Q1 *  Di0 pi0 = 
[bookmark: _Toc154398769][bookmark: _Toc191281474][bookmark: _Toc191281927]= 7465*(0,5189*100 + 0,2896*65 + 0,1914*52) = 602177,8 тыс. руб. (гр.8 табл.3.4).

Данный показатель можно рассчитать и другим способом (таблица 3.4 гр.8). Для этого находим товарную продукцию фактическую при плановой структуре по каждому наименованию продукции:
А:  100 * 7465 * 0,5189 = 387358,9 тыс. руб.
Б:    65 * 7465 * 0,28,96 = 140521,2 тыс. руб.
В:    52 * 7465 * 0,1914  =  74297,7 тыс. руб.
Итого:  602177,8 тыс. руб.

Объем товарной продукции при фактическом выпуске, фактической структуре и плановой цене составит:
[bookmark: _Toc154398770][bookmark: _Toc191281475][bookmark: _Toc191281928][bookmark: _Toc86488234]N2 = Q1 *  Di1 pi0 = 
[bookmark: _Toc154398771][bookmark: _Toc191281476][bookmark: _Toc191281929]= 7465*(0,5231*100 + 0,2894*65 + 0,1875*52) = 603700 тыс. руб. (гр.9 табл.3.4).

Изменение объема товарной продукции за счет структурных сдвигов составило:
[bookmark: _Toc86488235][bookmark: _Toc154398772][bookmark: _Toc191281477][bookmark: _Toc191281930]N2 – N1 = 603700 – 602177,8 = 1522,2 тыс. руб.
Общее изменение объема выпуска составит 3160 тыс. руб. (603700 – 600540). 
Изменение объема товарной продукции за счет изменения объема выпуска равно 1637,8 тыс. руб. (602177,8 – 600540). Проверим, дает ли сумма  изменений за счет двух факторов величину общего изменения объема выпуска:
1522,2 + 1637,8 = 3160 тыс. руб.
Данные для расчета влияния структурных сдвигов на объем выпуска продукции в стоимостном выражении
	Изделие
	Плановая цена, тыс. руб.
	Выпуск продукции, шт.
	Удельный вес продукции, %
	Изменение удельного веса
	Процент выполнения плана

	
	
	План
	Факт
	План
	Факт
	
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	А
	100
	3863
	3905
	51,89
	52,31
	0,42
	101,09

	Б
	65
	2156
	2160
	28,96
	28,94
	-0,03
	100,19

	В
	52
	1425
	1400
	19,14
	18,75
	-0,39
	98,25

	Итого
	
	7444
	7465
	100
	100
	---
	100,28



Расчет влияния структурных сдвигов на объем товарной продукции
	Изделие
	Плановая
цена
p0,
тыс. руб.
	Выпуск
продукции, шт.
	Удельный вес
продукции, %
	Товарная продукция,
тыс. руб.

	
	
	
	
	

	
	
	План
Q0
	Факт
Q1
	План
D0
	Факт
D1
	План
Q0p0
	Факт при
плановой
структуре
	При плановых ценах  Q1p0   (гр.4*2)

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9

	А
	100
	3863
	3905
	51,89
	52,31
	386300
	387358,9
	390500

	Б
	65
	2156
	2160
	28,96
	28,94
	140140
	140521,2
	140400

	В
	52
	1425
	1400
	19,14
	18,75
	74100
	74297,7
	72800

	Итого
	
	7444
	7465
	100
	100
	600540
	602177,8
	603700


Задание 
Провести анализ номенклатуры и ассортимента продукции по представленным ниже данным.
	Изделие
	Объем выпуска продукции
в сопоставимых ценах,
тыс. руб.
	Удельный 
вес выпуска,
%
	Выполнение
плана,
%
	Отклонение
удельного
веса
	Засчитывается 
в выполнение 
плана

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	План
	Факт
	План
	Факт
	
	
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	А
	296470
	328900
	
	
	
	
	

	Б
	315000
	268500
	
	
	
	
	

	В
	336000
	322000
	
	
	
	
	

	
Итого
	
	
	
	
	
	
	



	Изделие
	Плановая цена, тыс. руб.
	Выпуск продукции, шт.
	Удельный вес продукции, %
	Изменение удельного веса
	Процент выполнения плана

	
	
	План
	Факт
	План
	Факт
	
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	А
	230
	1289
	1430
	 
	 
	 
	 

	Б
	150
	2100
	1790
	 
	 
	 
	 

	В
	140
	2400
	2300
	 
	
	 
	 

	Итого
	 
	5789
	5520
	 
	 
	 
	 





ПРАКТИЧЕСКАЯ РАБОТА №4
Название практической работы: Анализ показателей динамики и структуры; технического состояния основных средств. Анализ эффективности использования ОПФ
          Цель работы:  Анализ показателей динамики и структуры; технического состояния основных средств. Анализ эффективности использования ОПФ
уметь:
–ориентироваться в понятиях, категориях, методах и приемах экономического анализа;
–
–участвовать в анализе использования основных средств, трудовых  ресурсов, затрат на производство, финансовых результатов;

знать:
–анализ производства и реализации продукции; 
–анализ использования основных средств, трудовых ресурсов, затрат на производство, финансовых результатов;
Теоретическая информация и методика решения примерных задач

Текущий анализ и диагностика состояния основных фондов производится на основе специальных балансов, к которым относятся:
1) баланс основных фондов;
2) баланс оборудования;
3) баланс производственной мощности.
Источники информации для проведения анализа: 
- форма №11 «Отчет о наличии и движении ОС», 
- форма БМ «Баланс производственной мощности», 
- форма №7-ф «Отчет о запасах неустановленного оборудования»,
- инвентарные карточки учета ОС и др.
Данные о наличии, износе и движении основных средств служат основным источником информации для оценки производственного потенциала предприятия. 
Анализ движения основных фондов проводится на основе следующих показателей: коэффициентов поступления (ввода) основных средств; обновления; выбытия; ликвидации; расширения.
Для характеристики технического состояния основных фондов рассчитываются коэффициенты годности; износа; замены.
Методику расчета показателей рассмотрим на примере анализируемого предприятия (таблица 5.1). 
1. Коэффициент поступления (ввода) Квв:

	
Квв =
	Стоимость вновь поступивших основных средств
	
,

	
	Стоимость основных средств на конец периода
	


Квв = 287000 / 641360 * 100 = 44,75%.
                                                                       
 2. Коэффициент обновления Коб:

	
Коб =
	Стоимость новых основных средств
	
,

	
	Стоимость основных средств на конец периода
	


                                                                                                                         
Коб = 206350 / 641360 * 100 = 32,17%.
                                                                       
 3. Коэффициент выбытия Квыб: 

	
Квыб =
	Стоимость выбывших основных средств
	
,

	
	Стоимость основных средств на начало периода
	


                                                                                                                      
Квыб = 24710/ 379070 * 100 = 6,52%.                                                                    
4. Коэффициент ликвидации Кл: 

	
Кл =
	Стоимость ликвидированных основных средств
	
.

	
	Стоимость основных средств на начало периода
	


            
5. Коэффициент замены Кзам: 

	
Кзам =
	Стоимость выбывших в результате износа основных средств
	
,

	
	Стоимость вновь поступивших основных средств 
	


                                                                             
Кзам =  24710 / 287000 * 100 = 8,61%.

6. Коэффициент прироста Кпр: 

	
Кпр =
	Сумма прироста основных средств
	
,

	
	Стоимость основных средств на начало периода 
	


                                                                             
Кпр =  262290 / 379070 * 100 = 69,19%.
                                    
7. Коэффициент расширения парка машин и оборудования Красш : 
          
Красш = 1 - Кзам ,    Красш = 1 – 0,0861 = 0,9139 или 91,39%.
Баланс движения и наличия основных средств
	Показатель
	Наличие на начало года
	Поступило
	Выбыло
	Наличие на конец года

	1
	2
	3
	4
	5

	Стоимость основных средств в первоначальной оценке,
	379070
	287000
	24710
	641360

	в том числе новых
	
	206350
	
	

	Износ основных средств
	130620
	
	
	154570

	Остаточная стоимость основных средств
	
248450
	
	
	
486790



Вывод: в отчетном году доля поступивших основных средств составила 44,75%, из них новых – 32,17%. Доля вводимых основных средств, направляемая на замену выбывших, составила величину, равную 8,61%.
Для анализа состояния основных фондов рассчитаем следующие показатели:
1) коэффициент годности Кгодн : 

	
Кгодн =
	Остаточная стоимость основных средств
	
.

	
	Первоначальная стоимость основных средств 
	


            
Кгодн.нач = 248450*100/ 379070= 65,54% ,     
Кгодн.кон = 486790*100/ 6413600= 75,90%.
                       
2) коэффициент износа Кизн : 

	
Кизн =
	Сумма начисленного износа основных средств
	
.

	
	Первоначальная стоимость основных средств 
	


            
Кизн.нач = 130620*100/ 379070= 34,46% ,    
 Кизн.кон = 154570*100/ 6413600= 24,10%.

Кгодн = 1 – Кизн.

Вывод: на конец года наблюдается существенное снижение коэффициента износа, что обусловлено высоким уровнем коэффициента обновления основных средств.
[bookmark: _Toc86488261]
[bookmark: _Toc154398794][bookmark: _Toc191281499][bookmark: _Toc191281952]
Анализ эффективности использования ОПФ
Для обобщающей характеристики эффективности использования основных фондов служат следующие показатели.
1. Фондоотдача (Fо) – отражает, сколько рублей готовой продукции приходится на рубль стоимости ОПФ:
	
Fо =
	N
	
,

	
	S
	



где N – стоимость произведенной или реализованной готовой продукции (без НДС);
S – средняя первоначальная (восстановительная) стоимость основных средств. 

2. Фондоемкость (Fе) – показывает, сколько рублей стоимости ОПФ приходится на рубль выпуска продукции:     
	
Fе =
	S
	
.

	
	N
	




3. Рентабельность ОПФ (Rф) – характеризует, сколько прибыли приносит каждый рубль, вложенный в ОПФ:
	
Rф =
	П
	
,

	
	N
	


где П –прибыль чистая или от реализации.
4. Относительная экономия основных фондов. Изменение фондоемкости показывает прирост или снижение стоимости основных средств на 1 руб. готовой продукции и применяется при определении суммы относительной экономии или перерасхода средств в основных фондах. Сумма относительной экономии (перерасхода) основных фондов определяется по формуле:

Эотн (S) = (Fе1 – Fе0 ) N1 .

Соотношение темпов прироста стоимости основных средств и темпов прироста объема выпуска позволяет определить предельный показатель фондоемкости, т.е. прирост основных средств на 1% прироста продукции. Если предельный показатель фондоемкости меньше единицы, имеют место повышение эффективности использования основных средств и рост коэффициента использования производственной мощности.
Рассмотрим влияние показателей фондоотдачи и фондоемкости на изменение объема выпуска по данным анализируемого предприятия  Рост фондоотдачи обусловлен превышением темпов роста объема выпуска продукции над темпами роста среднегодовой стоимости оборудования. темп роста основных фондов составляет 294,6%, тогда как темп роста продукции – 306,4%. На каждый процент прироста основных средств прирост выпуска продукции составляет 1,06 пункта (206,4/194,6).
Прирост объема выпуска продукции определяется влиянием расширения производственного потенциала – в размере 406619,75 тыс. руб. (337035 * 1,206) и повышением эффективности его использования в размере 24655,25 тыс. руб.(0,048 * 510215). 
Итого влияние: 406619,75 + 24655,25 = 431275 тыс. руб.
Доля влияния расширения основных фондов на объем выпуска составляет 0,943 (406619,75/ 431275). Доля влияния фондоотдачи равна 0,057 (24655,25/ 431275). 
Сложившееся соотношение двух факторов на объем выпуска продукции служит предпосылкой роста рентабельности производства. Снижение фондоемкости продукции свидетельствует о наличии относительной экономии средств, вложенных в основные фонды.
Сумма относительной экономии составит:
(0,797 – 0,829) * 640210 = - 20436,01 тыс. руб.
Показатели использования основных фондов
	Показатель
	Базисный период
	Отчетный период
	Отклонение
	Темп роста, %

	1
	2
	3
	4
	5

	Объем выпуска продукции, тыс. руб.
	208935
	640210
	431275
	3,064

	Среднегодовая стоимость основных производственных фондов, тыс. руб.
	173180
	510215
	337035
	2,946

	Фондоотдача, руб./руб.
	1,206
	1,255
	0,048
	1,040

	Фондоемкость, руб./руб.
	0,829
	0,797
	-0,032
	0,961



Главный фактор экономии средств, вложенных в основные фонды, - рост фондоотдачи.
Повышению фондоотдачи способствуют:
· механизация и автоматизация производства, использование прогрессивной технологии, модернизация действующего оборудования;
· увеличение времени работы оборудования;
· повышение интенсивности работы оборудования;
· увеличение удельного веса активной части основных фондов;
· увеличение доли действующего оборудования.
[bookmark: _Toc154398795]
Анализ работы оборудования базируется на системе показателей, характеризующих использование его численности, времени работы и мощности.
Для анализа количественного использования оборудования его группируют по степени использования:
1) установленное (сданное в эксплуатацию),
2) не установленное (не сданное в эксплуатацию).
Установленное делится на:
- фактически работающее;
- находящееся в ремонте и модернизации;
- резервное оборудование.
Неустановленное делится на: подлежащее установке и подлежащее списанию.

Степень вовлеченности наличного оборудования в производство и использования его в производстве характеризуют следующие показатели:

	1. Доля оборудования, 
сданного в эксплуатацию  =
	Установленное оборудование
	
.

	
	Наличное оборудование
	


            
	2. Коэффициент использования 
парка установленного оборудования =
	Действующее оборудование
	
.

	
	Установленное оборудование
	


            
	3. Коэффициент использования 
парка наличного оборудования =
	Действующее оборудование
	
.

	
	Наличное оборудование
	



Если значение показателей близки к единице, то оборудование используется с высокой степенью загрузки, а производственная программа соответствует производственной мощности.
Для оценки загрузки оборудования определяются следующие показатели баланса времени работы оборудования.
1. Календарный фонд (Тк):  
Тк = Тк.д * 24 * n,

где Тк.д - число календарных дней за анализируемый период;
n – количество единиц установленного оборудования.

2. Номинальный или режимный фонд (Тн):
Тн = n * Тр.см * tсм,

где Тр.см – число рабочих смен за анализируемый период;
tсм – продолжительность рабочей смены, ч.
3. Эффективный или плановый фонд (Тэф):
Тэф = Тн – Тпл.пр,
где Тпл.пр – время планируемых простоев.
4. Полезный или фактический фонд (Тф):
Тф = Тэф – Твнепл.пр,

где Твнепл.пр – время внеплановых простоев.

Для характеристики использования времени работы оборудования применяется несколько показателей:
1) коэффициент сменности (Ксм) характеризует уровень целосменного использования оборудования:
	
Ксм =
	Тр.см
	
,

	
	Тmax
	


где Тр.см – фактически отработанное число станко-смен за период;  
Тmax – максимально возможное число станко-смен, отработанных установленным оборудованием за одну смену того же периода;

2) коэффициент загрузки оборудования (Кз) характеризует степень внутрисменного использования:
	
Кз =
	Тф
	
;

	
	Тэф
	



3) коэффициент использования номинального (режимного) фонда времени измеряется отношением эффективного фонда к номинальному (Кр):

	
Кр =
	Тэф
	
;

	
	Тн
	



4) коэффициент использования планового (эффективного) фонда времени или коэффициент экстенсивной загрузки оборудования (Кэкст):


	
Кэкст =
	Тф
	
;

	
	Тэф
	



5) коэффициент интенсивной загрузки (Кинт):

	
Кинт =
	Вч.ф
	
,

	
	Вч.пл
	



где Вч.ф, Вч.пл – соответственно фактическая и плановая часовая выработка оборудования;
6) коэффициент интегральной загрузки оборудования (IK):

IK = Кэкст * Кинт .
[bookmark: _Toc154398796]
[bookmark: _Toc191281501][bookmark: _Toc191281954]Факторный анализ фондоотдачи
Анализ причинно-следственных связей в факторной системе фондоотдачи позволяет построить несколько вариантов детерминированных факторных моделей. Наиболее простые из них: модель зависимости фондоотдачи основных фондов (Fo) от фондоотдачи активной части основных средств (Fа) и удельного веса активной части (Dа):
Fo  = Fа * Dа ,
а также модель зависимости фондоотдачи основных средств от фондоотдачи действующих машин и оборудования (Foд), удельного веса активной части в стоимости основных фондов (Dа) и удельного веса действующего оборудования в активной части (Dд):
Fo  = Foд * Dа *  Dд .

Для анализа факторов, влияющих на показатель фондоотдачи, факторная модель фондоотдачи действующего оборудования преобразуется следующим образом:
Foд  = Ксм * Кз * Тдн * tсм  * Вч * 1/ sд .

Таким образом, факторная модель фондоотдачи основных фондов примет вид:
Fo  = Dа *  Dд  * Ксм * Кз * Тдн * tсм  * Вч* 1/ sд .

Данные для расчета фондоотдачи
	Показатель
	Базисный
период
	Отчетный
период
	Изменение
	Темп
изменения

	1
	2
	3
	4
	5

	1. Объем выпуска продукции (N), тыс. руб.
	208935
	640210
	431275
	306,416

	2. Среднегодовая стоимость ОПФ (S), тыс. руб.
	173180
	510215
	337035
	294,615

	3. Среднегодовая стоимость активной части ОПФ (Sa),т. руб.
	85440
	327640
	242200
	383,474

	4. Среднегодовая стоимость действующего оборудования(Sд), тыс. руб.
	68670
	270920
	202250
	394,525

	5. Удельный вес активной части ОПФ (Da), %
	49,34
	64,22
	14,88
	130,161

	6. Удельный вес действующего оборудования в стоимости активной части ОПФ (Dд), %
	80,37
	82,69
	2,32
	102,88

	7. Количество единиц действующего оборудования (Qд), ед.
	10
	30
	20
	300

	8. Средняя стоимость единицы действующего оборудования (sд), тыс. руб.
	6867
	9030,67
	2163,67
	131,51

	9. Количество рабочих дней (Тдн)
	305
	305
	---
	---

	10. Количество отработанных станко-смен (Тсм)
	6354
	21184
	14830
	333,40

	11. Коэффициент сменности (Ксм),стр.10: (стр.9*7)
	2,08
	2,31
	0,23
	111,06

	12. Продолжительность одной смены ( tсм), ч
	8
	8
	---
	---

	13. Коэффициент загрузки в течение смены (Кз)
	0,684
	0,698
	0,014
	102,05

	14. Полезное время работы оборудования (Тп),  ч (стр.9*стр.11*стр.12*стр.13)
	3471,44
	3934,21
	462,77
	113,33

	15. Среднечасовой объем выпуска продукции на единицу оборудования (Вч), руб. (стр.1/стр.7/стр.14)
	6,019
	5,424
	-0,59
	90,12

	16. Фондоотдача действующего оборудования
	3,0426
	2,3631
	-0,679
	77,67

	17. Фондоотдача основных фондов 
	1,2065
	1,2548
	0,048
	104,01



На основе данных таблицы 5.3 определим фондоотдачу действующего оборудования и фондоотдачу основных средств с помощью факторной модели:

F0oд  = 2,08 * 0,684 * 305 * 8 * 6,019 * 1/ 6867 = 3,0426 ;
F1oд  = 2,31 * 0,698 * 305 * 8 * 5,424 * 1/ 9030,67 = 2,3631 ;
F0o  = 3,0426 * 0,4934 * 0,8037 = 1,2065 ;
F1o  = 2,3631 * 0,6422 * 0,8269 = 1,2548 .

Проверим результаты с помощью первоначальной формулы:
F0oд  = 208935/ 68670 = 3,0426  ;
F1oд  = 640210/ 270920 = 2,3631;
F0o  = 208935/ 173180 = 1,2065  ,
F1o  = 640210/ 510215 = 1,2548  .

Затем произведем расчет влияния факторов методом цепной подстановки:
1. Изменение фондоотдачи за счет изменения доли активной части основных фондов:
Fo(Dа) = Foд * Dа *  D0д = 3,043 * 0,1488 * 0,8037 = 0,3639 руб./руб.

2. Изменение фондоотдачи за счет изменения удельного веса действующего оборудования:
Fo(Dд) = Foд * D1а *  Dд = 3,043 * 0,6422 * 0,0232 = 0,0453 руб./руб.

3. Изменение фондоотдачи основных фондов под влиянием изменения фондоотдачи действующего оборудования:

Fo(Foд) = Foд * D1а *  D1д = - 0,68 * 0,6422 * 0,8269 =  - 0,3611 руб./руб.

Совокупное влияние факторов составит: 0,3639 + 0,0453 – 0,3611 = 0,0481.

Результаты расчетов сведем в таблицу. Рост фондоотдачи обусловлен положительными изменениями в составе основных фондов, но ограничивается снижением фондоотдачи действующего оборудования.

Рассчитаем влияние факторов на изменение фондоотдачи действующего оборудования.
1. Изменение фондоотдачи под влиянием изменения сменности работы:
Foд (Ксм) = Ксм * К0 з * Т0дн * t0см  * В0ч  * 1/ s0д  ,

Foд (Ксм) = 0,23 * 0,684 * 305 * 8 * 6,019 * 1/ 6867 = 0,3364 руб./руб.

2. Изменение фондоотдачи под влиянием изменения загрузки оборудования (эффективности использования рабочего времени в течение смены):
Foд (Кз) = К1см * К з * Т0дн * t0см  * В0ч * 1/ s0д  ,

Foд (Кз) = 2,31 * 0,014 * 305 * 8 * 6,019 * 1/ 6867 = 0,0692 руб./руб.

3. Изменение фондоотдачи в результате изменения среднечасовой выработки единицы оборудования:
Foд (Вч) = К1см * К1 з * Т0дн * t0см  * Вч * 1/ s0д  ,

Foд (Вч)= 2,31 * 0,698 * 305 * 8 * (- 0,59) * 1/ 6867 = - 0,3405 руб./руб.

4. Изменение фондоотдачи в результате изменения средней стоимости единицы оборудования:

Foд (sд) = К1см * К1 з * Т0дн * t0см  * В1ч *  1/ s1д  - 1/ s0д ,

Foд (sд ) = 2,31 * 0,698 * 305 * 8 * 5,424 8 (1/ 9030,67 – 1/ 6867) = - 0,7446 руб./руб.
Продолжительность смены и количество рабочих дней не влияют на фондоотдачу, так как приняты неизменными. Совокупное влияние всех факторов на изменение фондоотдачи действующего оборудования составит:
Foд = 0,3364 + 0,0692 – 0,3405 - 0,7446 = - 0,6795 руб./руб.
Результаты расчетов сведем в таблицу 
Влияние факторов на фондоотдачу основных фондов
	Фактор
	Размер
влияния
на Fод
	Удельный
вес
влияния, %
	Размер
влияния
на Fо
	Удельный
вес
влияния, %

	1
	2
	3
	4
	5

	Первый уровень влияния:
	
	
	
	

	Удельный вес активной части ОПФ
	
	
	0,3639
	756,55

	Удельный вес действующего оборудования
	
	
	0,0453
	94,18

	Фондоотдача действующего оборудования
	
	
	-0,3611
	-750,73

	Итого
	
	
	0,0481
	100,00

	Второй уровень влияния:
	
	
	
	

	Сменность работы оборудования
	0,3364
	-49,51
	0,1788
[(-0,3611)* (-0,4951)]
	371,66

	Загрузка оборудования
	0,0692
	-10,18
	0,0368
[(-0,3611)*(-0,1018)]
	76,45

	Производительность единицы оборудования

	-0,3405
	50,11
	-0,1809
[(0,3611)* (0,5011)]
	-376,19

	Средняя цена единицы оборудования

	-0,7446
	109,58
	-0,3957
[(0,3611)* (1,0958)]
	-822,65

	Итого
	-0,6795
	100,00
	-0,3611
	-750,73


Повышение коэффициентов сменности и загрузки оборудования свидетельствует о снижении потерь рабочего времени (целодневных и внутрисменных простоев), что оказывает положительное влияние на изменение фондоотдачи оборудования. В результате повышения загрузки оборудования фондоотдача возросла на 0,4056 руб./руб. (0,3364 + 0,0692). 
Отрицательное влияние на фондоотдачу оказало снижение среднечасовой выработки оборудования и увеличение средней стоимости единицы оборудования.
Совокупное влияние факторов второго уровня на фондоотдачу рассчитывается как произведение размера влияния фондоотдачи действующего оборудования на долю влияния каждого фактора второго уровня, т.е. способом долевого участия.
Отношение размера влияния каждого фактора к размеру отклонения фондоотдачи основных средств показывает долю влияния каждого фактора на отклонение совокупного показателя. Как видно по данным таблицы 5.4, наиболее сильное негативное влияние на показатель фондоотдачи оказали повышение средней цены единицы оборудования и снижение производительности единицы оборудования. Эти факторы оказывают разнонаправленное действие на фондоотдачу: повышение средней цены оборудования, как правило, свидетельствует о повышении производительности оборудования, и наоборот.

ПРАКТИЧЕСКАЯ РАБОТА №5

Название практической работы: Анализ эффективности использования  материальных ресурсов
Цель работы: 
уметь:
–участвовать в анализе использования основных средств, трудовых  ресурсов, затрат на производство, финансовых результатов;
–участвовать в оценке деловой активности организации;
знать:
–научные основы экономического анализа; 
–анализ эффективности использования материальных, трудовых, финансовых ресурсов организации;
Теоретическая информация и методика решения примерных задач
Материалоемкость продукции (Ме) определяется как отношение суммы материальных затрат к стоимости произведенной продукции и показывает материальные затраты, приходящиеся на каждый рубль выпущенной продукции:

	
Ме =
	Мз 
	
,

	
	Nв
	


где Мз - материальные затраты; 
Nв - объем выпуска продукции в стоимостных или натуральных показателях.

2. Материалоотдача (Мо)  – показатель, обратный материалоемкости, характеризует выпуск продукции на 1 руб. потребленных материальных ресурсов:


	
Мо =
	Nв
	
.

	
	Мз 
	



3. Удельный вес материальных затрат в себестоимости продукции (Дмз) – показатель, характеризующий отношение материальных затрат к полной себестоимости:

	
Дмз =
	Мз 
	
,

	
	С
	



где С – полная себестоимость продукции.

4. Коэффициент использования материальных ресурсов (Ки)  – это отношение суммы фактических материальных затрат к величине материальных затрат, рассчитанной по плановым калькуляциям и фактическому выпуску и ассортименту продукции. Это показатель соблюдения норм расхода материалов:
	
Ки =
	Мф.з 
	
,

	
	Мп.з 
	



где Мф.з  – фактические материальные затраты; 
Мп.з - плановые материальные затраты.
Если коэффициент использования больше 1, это означает перерасход материалов; значение Ки меньше 1 свидетельствует об экономии материальных ресурсов.

Можно рассчитать следующие частные показатели эффективности использования материальных ресурсов:
1. Сырьеемкость продукции (СЕ)
СЕ = Стоимость потребленных сырья и материалов/ Стоимость продукции.
2. Металлоемкость продукции (МЕ)
МЕ = Стоимость потребленного металла/ Стоимость продукции.
	3. Топливоемкость продукции (ТЕ)
ТЕ = Стоимость потребленного топлива/ Стоимость продукции.
4. Энергоемкость продукции (ЭЕ)
ЭЕ = Стоимость потребленной энергии/ Стоимость продукции.
5. Удельная материалоемкость изделия (УМЕ)
УМЕ = Стоимость  потребленных на изделие материалов/ Цена изделия.

Повышение эффективности использования материальных ресурсов обусловливает сокращение материальных затрат на производство продукции, снижение ее себестоимости и рост прибыли.
Анализ материалоемкости проведем с использованием факторной модели, полученной приемом расширения. Данная модель рассматривает изменение материалоемкости ресурсов в зависимости от материалоемкости по прямым затратам и коэффициента соотношения общих и прямых затрат:


	
Ме =
	Мз
	
=
	Мпр
	
*
	Мз
	
= Ме пр * Кмз

	
	N
	
	N
	
	Мпр

	


                                                     
Данные таблицы 4.2 показывают следующее:
1) материалоемкость по плану:
М0е пр =  М0пр / N0 =  340460/ 630720 = 0,5398 руб./руб.
                                                                         
2) материалоемкость фактическая:
М1е пр =  М1пр / N1 = 325900/ 640210 = 0,5091 руб./руб.
          
3) общее изменение материалоемкости составило: 
Ме пр = 0,5091 – 0,5398 = - 0,0307 руб./руб.

Изменение материалоемкости произошло за счет следующих факторов:
1. При увеличении выпуска продукции изменилась ее структура. Прямые материальные затраты на основе плановой калькуляции и фактического объема и ассортимента составили бы 334240 тыс. руб., а они достигли лишь 325900 тыс. руб. Вывод: повысилась доля менее материалоемких изделий.
2. Поскольку общее отклонение объема выпуска продукции (9490 тыс. руб.) не компенсируется на основе плановой калькуляции (334240 – 325900 = 8340 тыс. руб.), то это отклонение возникает за счет либо изменения цен на продукцию, либо действия обоих факторов.
          Данные для анализа материалоемкости по прямым затратам

	
	Показатели
	План
	Факт
	Отклонение

	1
	2
	3
	4

	1. Выпуск продукции без НДС, N
	630720
	640210
	9490

	2. Прямые материальные затраты, Мпр
	340460
	325900
	-14560

	3. Материалоемкость по прямым затратам, Ме пр
	0,5398
	0,5091
	-0,0307

	4. Прямые материальные затраты на основе плановой калькуляции исходя из фактического объема и ассортимента продукции, Мпр
	
---
	
334240
	
---

	
	
	
	

	
	
	
	

	5. Отклонение цен на материальные ресурсы,   pм:
Снижение (-)
Удорожание (+)
	

---
	

+12300
	

---

	6. Отклонение отпускных цен на продукцию,  pпр:
Снижение (-)
Удорожание (+)
	

---
	

+18450
	

---



Результат влияния отдельных факторов на изменение материалоемкости приведен в таблице 4.3. Результаты для таблицы получены путем расчета факторной модели методом цепной подстановки на основе структурно-логической схемы. 
Порядок расчета:
1. Рассчитаем влияние изменения структуры продукции. Материалоемкость оценивается как отношение затрат на основе плановой калькуляции, фактического объема и ассортимента продукции к фактическому выпуску продукции без учета влияния изменения цен на продукцию:

	      
Ме пр=
	Мпр
	
=
	334240
	
= 0,5376 руб./руб.,

	
	 N1- pпр       
	
	640210 – 18450
	


                                                       
где Ме пр   - материалоемкость по плану исходя из фактического выпуска и ассортимента продукции. 

Ме пр(D)  = Ме пр - М0е пр = 0,5376 – 0,5398 = - 0,0022 руб./руб.

Полученный результат свидетельствует, что в выпуске продукции увеличилась доля менее материалоемких изделий.
2. Рассчитаем изменение уровня материальных затрат по отдельным изделиям:

	
Ме пр =
	М1пр - pм    
	
=
	325900 – 12300
	
= 0,5044  руб./руб.,

	
	 N1- pпр       
	
	640210 – 18450
	


                                                       
где Ме пр   - материалоемкость фактическая в ценах, принятых в плане. 

Ме пр.уд   = Ме пр - Ме пр = 0,5044 – 0,5376 = - 0,0332 руб./руб.

Таким образом, на предприятии сокращается уровень материальных затрат на отдельные изделия.
3. Для расчета влияния цен на материалы на показатель материалоемкости используем следующую формулу:
                  
	      
Ме пр =
	М1пр 
	
=
	325900 
	
= 0,5241  руб./руб.,

	
	 N1- pпр       
	
	640210 – 18450
	


                                                         
где Ме пр - материалоемкость фактическая в ценах на продукцию, принятую в плане.

Ме пр.ц.м   = Ме пр - Ме пр = 0,5241 – 0,5044 = 0,0197 руб./руб.

Отсюда вывод: в результате роста цен на материальные ресурсы материалоемкость увеличилась на 1,97 коп./руб.
4. Влияние изменения отпускных цен на продукцию на результативный показатель рассчитаем по формуле:
Ме пр.ц.пр   = М1е пр - Ме пр = 0,5091 – 0,5241 = - 0,015 руб./руб.

За счет роста отпускных цен на продукцию материалоемкость снизилась на 1,5 коп./руб.
Результаты расчетов (табл. 4.3) показывают, что наиболее значимым фактором снижения материалоемкости стало снижение уровня материальных затрат на отдельные изделия (удельной материалоемкости). Данный фактор обусловил 108,1% общего снижения материалоемкости отдельных изделий. Также на снижение материалоемкости значительное влияние оказал рост отпускных цен на продукцию предприятия (48,9%). Однако значительное повышение цен на материальные ресурсы привело к увеличению материалоемкости (64,2%), данный фактор значительно снизил действие предыдущих факторов. 
Структура факторов изменения материалоемкости по прямым затратам
	Фактор
	Результат влияния,
коп./руб.
	Структура факторов,
%

	1
	2
	3

	1. Изменение структуры  продукции (Ме пр(D))
	-0,22
	7,2

	2. Изменение удельной материалоемкости (Ме пр.уд)
	
-3,32
	
108,1

	3. Изменение цен на материальные ресурсы (Ме пр.ц.м)
	
+1,97
	
-64,2

	4. Изменение отпускных цен на продукцию(Ме пр.ц.пр)
	
-1,5
	
48,9

	  Итого:
	-3,07
	100,0


При аддитивном типе факторной модели влияние факторных показателей на результативный определяется прямым счетом. Рассмотрим влияние частных показателей на обобщающий показатель материалоемкости с помощью аддитивной модели 
Влияние частных показателей на обобщающий показатель материалоемкости
	Показатель
	Смета
	Отчет
	Отклонение
от плана

	1
	2
	3
	4

	Выпуск продукции в сопост. ценах, тыс. руб., N
	630720
	640210
	9490

	Материальные затраты, тыс. руб., Мз
	349630
	348620
	-1010

	в том числе:
	
	
	

	   сырье и материалы, Мс
	96700
	93560
	-3140

	   полуфабрикаты, Мп/ф
	213800
	214430
	630

	   топливо, Мт
	28520
	30490
	1970

	   энергия, Мэ
	5610
	6640
	1030

	   другие материальные затраты, Мдр
	5000
	3500
	-1500

	Материалоемкость общая, коп./руб., Ме
	55,43
	54,45
	-0,98

	в том числе:
	
	
	

	   материалоемкость в части сырья, Ме с
	15,33
	14,61
	-0,72

	   полуфабрикатов, Ме п/ф
	33,90
	33,49
	-0,41

	   топлива, Ме т
	4,52
	4,76
	0,24

	   энергоемкость, Ме э
	0,89
	1,04
	0,15

	  материалоемкость по другим материалам, Ме др
	0,79
	0,55
	-0,24


Данные таблицы показывают, что снижение материалоемкости продукции по сравнению с планом на 0,98 коп./руб. произошло вследствие сокращения сырьеемкости, полуфабрикатоемкости и емкости продукции по другим материальным затратам соответственно на 0,72; 0,41; 0,24 коп./руб. При прочих равных условиях за счет этих факторов материалоемкость могла бы уменьшиться на  1,37 коп./руб.(0,72 + 0,41 + 0,24). 
Однако повышение топливо- и энергоемкости соответственно на 0,24; 0,15 коп./руб. уменьшило возможную экономию материальных ресурсов на 0,39 копеек на 1 рубль продукции. В конечном счете материалоемкость продукции фактически снизилась только на 0,98 коп./руб.(1,37 – 0,39). 
Результаты анализа показывают направления проектных разработок по снижению расходов топливно-энергетических ресурсов.
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Условием бесперебойной работы предприятия является полная обеспеченность материальными ресурсами. 
Обеспеченность предприятия запасами в днях исчисляется по формуле:
	
Здн =
	Змi 
	
,

	
	Рдi 
	



где Здн - запасы сырья и материалов в днях; 
Змi -  запасы i-того вида материальных ресурсов в натуральных или стоимостных показателях; 
Рдi - однодневный расход  i-того вида материальных ресурсов в тех же единицах измерения.
Среднедневной расход материалов определяется делением суммарного расхода i-го  вида материальных ресурсов за анализируемый период на количество календарных дней в периоде.
В процессе анализа обеспеченности материальными ресурсами выявляют:
1. Степень обеспеченности потребности в материальных ресурсах договорами на их поставку и фактическое их выполнение. Степень обеспеченности оценивается с помощью нескольких показателей.
а) коэффициент обеспеченности по плану Коб.пл:

	
Коб.пл =
	Сумма по заключенным договорам
	
;

	
	Плановая потребность
	



б) коэффициент обеспеченности фактический Коб.ф:
	
Коб.ф =
	Стоимость фактически поставленных материальных ресурсов 
	
;

	
	Плановая потребность
	



2. Ритмичность поставок и влияние нарушений в поставке на выполнение предварительной программы. Для оценки ритмичности поставок используются показатели: среднеквадратичное отклонение фактического объема поставки по дням от среднего объема поставки; коэффициент неравномерности поставок и коэффициент вариации.
3. Соответствие фактической обеспеченности товарными запасами плановой.
4. Снижение объема производства в связи с недостаточной обеспеченностью материальными ресурсами.
На заключительном этапе анализа обеспеченности предприятия сырьем и материалами дается стоимостная оценка потерь продукции в результате:
· недопоставки ресурсов;
· плохого качества материалов;
· изменения цен на материалы;
· простоев из-за нарушения графика поставки.
В таблице 4.5 приведен пример расчета потерь продукции. Из данных таблицы  следует, что недопоставка материалов составила 3880 тыс. руб. В результате уменьшение объема производства составит 7461,5 тыс. руб. (3880/0,52).
Анализ потерь продукции
	Показатели
	Значение, тыс. руб.

	1
	2

	План поставки материалов
	98600

	Фактическое поступление
	94720

	Недопоставка материалов
	3880

	Норма расхода материалов на 1 руб. продукции
	0,52

	Уменьшение объема производства в результате недопоставки
	7461,5

	Отходы сырья на фактический объем выпуска в пределах норм
	3340

	Фактические отходы
	4910

	Сверхплановые отходы
	1570

	Потери продукции из-за низкого качества материалов
	3019,2


Из-за низкого качества поставленных материалов возросло количество отходов – на 1570 тыс. руб. При норме расхода материалов 0,52 руб. на 1 руб. продукции потери продукции составляют 3019,2 тыс. руб. (1570/0,52).
ПРАКТИЧЕСКАЯ РАБОТА №6
Название практической работы: Анализ движения рабочей силы. Анализ  эффективности использования трудовых ресурсов
Цель работы: 
уметь:
–пользоваться информационным обеспечением анализа финансово-хозяйственной деятельности;
–участвовать в анализе технико-организационного уровня производства;
–участвовать в анализе эффективности использования материальных, трудовых, финансовых ресурсов организации;
–участвовать в анализе использования основных средств, трудовых  ресурсов, затрат на производство, финансовых результатов;
знать:
–факторы, резервы повышения эффективности производства;
–анализ технико-организационного уровня производства; 
–анализ эффективности использования материальных, трудовых, финансовых ресурсов организации;
–анализ использования основных средств, трудовых ресурсов, затрат на производство, финансовых результатов;
Теоретическая информация и методика решения примерных задач
Анализ осуществляется в динамике за ряд лет на основе следующих коэффициентов:
1. Коэффициент оборота по приему (Кп):      
Кп = Количество принятых работников /Среднесписочная численность работников.
Данный коэффициент характеризует удельный вес принятых работников за период.

2. Коэффициент оборота по выбытию (Кв):   
Кв = Количество выбывших работников/ Среднесписочная численность работников.
Характеризует удельный вес выбывших за период работников.

3. Коэффициент текучести кадров (Кт):
Кт = (Количество уволившихся по собственному желанию + нарушения трудовой дисциплины)/ Среднесписочная численность работников.
Характеризует уровень увольнения работников по отрицательным причинам.

4. Коэффициент постоянства кадров (Кпост):   
                         Кпост = 1 - Кв
Характеризует уровень работающих на данном предприятии постоянно в анализируемом периоде.
По данным таблицы 6.3 видно, что на анализируемом предприятии коэффициент текучести рабочей силы в 2005г. несколько снизился по сравнению с 2004г., а в 2006г. незначительно возрос. Коэффициент по приему увеличился в 2006г. по сравнению с предыдущими периодами и составил 0,01. 
	Показатель
	2011г.
	2012г.
	2013г.

	1
	2
	3
	4

	Принято на предприятие
	10
	6
	12

	Выбыло с предприятия, в том числе:
	38
	33
	38

	   на учебу
	2
	2
	3

	   в Вооруженные Силы
	11
	8
	9

	   на пенсию
	4
	7
	9

	   по собственному желанию
	16
	14
	12

	   за нарушение трудовой дисциплины
	5
	2
	5

	Среднесписочная численность работающих
	1275
	1250
	1220

	Коэффициенты оборота:
	
	
	

	   по приему    
	0,008
	0,005
	0,010

	   по выбытию 
	0,030
	0,026
	0,031

	Коэффициент текучести кадров
	0,016
	0,013
	0,014



Для   оценки   уровня   производительности   труда   применяется   система обобщающих частных и вспомогательных показателей.
Обобщающие показатели: среднегодовая, среднедневная и среднечасовая выработка продукции одним рабочим, среднегодовая выработка на одного работающего в стоимостном выражении.
Частные показатели: трудоемкость продукции определенного вида натуральном выражении за 1 человеко-день или человеко-час.
Вспомогательные показатели: затраты времени на выполнение единицы определённого вида работ или объем выполненных работ за единицу времени.
Наиболее обобщающим показателем производительности труда являете среднегодовая выработка продукции одним работающим (ГВ):



где ТП - объем товарной продукции в стоимостном выражении;
       Ч - численность работающих.
На среднегодовую выработку продукции одним рабочим оказывают влияние следующие факторы:
1. Доля рабочих в общей численности работников (УД).
2. Количество отработанных дней одним рабочим за год (Д).
3. Средняя продолжительность рабочего дня (t).
4. Среднечасовая выработка продукции (СВ).

Факторная модель для показателя среднегодовой выработки буде иметь следующий вид:
ГВ=УД * Д * t * СВ
Трудоемкость – затраты рабочего времени на единицу или весь объем изготовленной продукции:


где ФРВi – фонд рабочего времени на изготовление i-го вида изделий,
      VВПi – количество    изделий   одного   наименования    в натуральном выражении.

Снижение трудоемкости   продукции – важнейший   фактор  повышения производительности   труда.   Рост  производительности   труда   происходит в первую  очередь  за   счёт   снижения  трудоемкости   продукции.   Достигнуть снижения  трудоемкости   возможно  за   счёт   внедрения   мероприятий  НТП, механизации и  автоматизации производства  и   труда,  а также увеличения кооперированных поставок, пересмотра норм выработки и т. д.
 В процессе анализа изучают динамику трудоемкости, выполнение плана по ее уровню, причины её изменения и влияния на уровень производительности труда. Если возможно, следует сравнить удельную трудоемкость продукции по другим  предприятиям   отрасли,  что   позволит  выявить  передовой   опыт  и разработать мероприятия по его внедрению на анализируемом предприятии. 
В процессе последующего анализа изучают показатели удельной  трудоемкости по видам продукции. Изменение среднего уровня удельной трудоемкости может произойти за счет изменения ее уровня по отдельным видам продукции (ТЕi) и структуры производств (УДi):



В заключении анализа определяют резервы снижения удельной трудоемкости продукции по отдельным изделиям и в целом по предприятию:



где  Тф – фактические затраты рабочего времени на выпуск продукции,
        Тн – затраты рабочего времени, связанные с о снижением трудоемкости,
        Тд – дополнительные затраты рабочего времени, связанные с внедрением мероприятия по снижению трудоемкости,
        ВПф – фактический объем валовой продукции,
        ВПн – объем валовой продукции, полученный в связи со снижением трудоемкости.
Для определения уровня выработки продукции на одного работающего составляется аналитическая таблица (таблица 6.7). 
В упрощенном виде факторную модель среднегодовой выработки можно представить следующим образом:
В = tч * Вч * D .
Выработка продукции на одного работающего
	
Показатель
	План
	Факт
	Отклонение от плана

	
	
	
	абсолют-ное
	% к плану

	1
	2
	3
	4
	5

	Выпуск товарной продукции в стоимостном выражении, тыс. руб. (ВП)
	630720
	640210
	9490
	1,50

	Численность работающих, чел. (Ч)
	1216
	1206
	-10
	-0,82

	Численность рабочих, чел. (Чр)
	990
	980
	-10
	-1,01

	Удельный вес рабочих, (D)
	81,41
	81,26
	-0,15
	-0,19

	Отработано всеми рабочими часов, тыс. ч  (tч )
	1790
	1764
	-26
	-1,45

	Отработано одним рабочим часов, тыс. ч (tчр )
	1,808
	1,800
	-0,008
	-0,45

	Среднегодовая выработка одного работающего, тыс. руб. (В)
	518,68
	530,85
	12,17
	2,35

	Среднегодовая выработка одного рабочего, тыс.руб. (Вр)
	637,091
	653,28
	16,18
	2,54

	Среднечасовая выработка продукции, руб. (Вч)
	352,36
	362,93
	10,57
	3


В таблице приведен расчет влияния факторов на среднегодовую выработку
Расчет влияния факторов на величину среднегодовой выработки работающего
	Фактор

	Алгоритм расчета
	Влияние

	1
	2
	3

	1. Количество часов, отработанных одним рабочим
	В (tчр ) = tчр * D0 * В0ч =
= - 0,008 * 0,8141 * 352,36
	
-2,3181

	2. Удельный вес рабочих в общей численности
	В (D ) =  D * t1чр * В0ч =
= - 0,0015 * 1,800 * 352,36
	
-0,9774

	3. Среднечасовая выработка одного рабочего
	В (Вч ) =  D1 * t1чр * Вч =
= 0,8126 * 1,800 * 10,57
	
15,465

	Итого
	
	12,17




ПРАКТИЧЕСКАЯ РАБОТА №7

Название практической работы: Факторный анализ затрат единицы СМР

Цель работы: Научиться осуществлять факторный анализ затрат.
уметь:
–участвовать в анализе производства и реализации продукции;
–участвовать в анализе использования основных средств, трудовых  ресурсов, затрат на производство, финансовых результатов;
–участвовать в оценке деловой активности организации;

знать:
–анализ производства и реализации продукции; 
–анализ использования основных средств, трудовых ресурсов, затрат на производство, финансовых результатов;
–оценку деловой активности организации

Теоретическая информация и методика решения примерных задач
Источниками информации служат «Отчет о затратах на производство и реализацию продукции», плановые и отчетные калькуляции, данные синтетического и аналитического учета затрат.
В таблице  Издержки производства показаны затраты на производство продукции.
Переменные расходы объединяют такие издержки, как материальные, заработная плата и отчисления на социальные нужды. Постоянные расходы включают амортизацию и прочие расходы.
Как видно из таблицы, фактические затраты предприятия выше плановых на 6216 тыс. руб. (или на 8%). Перерасход произошел по всем видам расходов. Особенно возросли материальные затраты. Изменилась несколько и структура издержек: увеличился удельный вес материальных расходов по сравнению с планом – на 0,94 процентных пункта, а удельный вес прочих расходов уменьшился – на 0,15 процентных пункта. В структуре издержек значительный удельный вес занимают переменные расходы.

Издержки производства
	
Элемент затрат
	Сумма, тыс. руб.
	Структура затрат, %

	
	План
	Факт
	Отклоне-ние
	План
	Факт
	Отклоне-ние

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Материальные затраты
	30260
	33420
	+ 3160
	37,68
	38,63
	+ 0,94

	Заработная плата
	20500
	21465
	+ 965
	25,53
	24,81
	- 0,72

	Отчисления по социальному стр.
	
5740
	
6010
	
+ 270
	
7,15
	
6,95
	
- 0,20

	Амортизация ОФ
	3150
	3500
	+ 350
	3,92
	4,05
	+ 0,12

	Прочие расходы
	20650
	22121
	+ 1471
	25,72
	25,57
	- 0,15

	
Полная себестоимость
	
80300
	
86516
	
+ 6216
	
100
	
100
	
---

	в том числе:
переменные расходы 
	
56500
	
60895
	
+ 4395
	
70,36
	
70,39
	
+ 0,02

	постоянные расходы 
	23800
	25621
	+ 1821
	29,64
	29,61
	- 0,02



Общая сумма затрат (С) может измениться из-за следующих факторов:
1) объема выпуска продукции (Q);
2) структуры выпуска (Di);
3) уровня переменных затрат на единицу продукции (VCi);
4) суммы постоянных расходов на весь выпуск (FC).

С = ∑ (Q * Di * VCi) + FC.
Данные для расчета влияния этих факторов приведены в 
Данные для факторного анализа издержек производства
	Издержки
	Сумма, 
тыс. руб.
	Влияние, 
тыс. руб.

	1
	2
	3

	1. По плану на плановый выпуск продукции:
∑ (Qi пл. * VCi пл.) + FCпл.
	
77952
	
-

	2. По плану, пересчитанному на фактический объем производства   при сохранении плановой  структуры:
∑ (Qi пл. * VCi пл.) * Кт.п + FCпл.
	

79372
	
79379 – 77952 =
1420

	3. По плановому уровню на фактический объем производства   при фактической ее  структуре:
∑ (Qi ф. * VCi пл.) + FCпл.
	

80640
	
80640 – 79372 =
1268

	4. Фактические при плановом уровне постоянных затрат:
∑ (Qi ф. * VCi ф.) + FCпл.
	
82723
	82723 – 80640 =
2083

	5. Фактические:    ∑ (Qi ф. * VCi пл.) + FCф.
	84168
	84168 – 82723 =
1445



Из таблицы видно, что в связи с перевыполнением плана по выпуску товарной продукции (в условно-натуральном выражении) на 2,6% (Кт.п = 1,026) сумма затрат возросла на 1420 тыс. руб.
За счет изменения структуры выпуска продукции затраты возросли на 1268 тыс. руб. Это свидетельствует о том, что в общем выпуске продукции увеличилась доля затратоемкой продукции. Из-за повышения уровня удельных переменных издержек перерасход расходов производства составил 2083 тыс. руб. Постоянные расходы также возросли по сравнению с планом, что привело к росту издержек на 1445 тыс. руб.
 Таким образом, общая сумма затрат выше плановой на 6216 тыс. руб. (84168 – 77952) или на 8%. В том числе за счет перевыполнения плана по объему производства продукции и изменения ее структуры она возросла на 2688 тыс. руб. (80640 – 77952), а за счет роста себестоимости продукции – на 3528 тыс. руб. (84168 – 80640).

ПРАКТИЧЕСКАЯ РАБОТА №8
Название практической работы: Факторный анализ прибыли от продаж 
уметь:
–ориентироваться в понятиях, категориях, методах и приемах экономического анализа;
–участвовать в анализе производства и реализации продукции;
–участвовать в анализе использования основных средств, трудовых  ресурсов, затрат на производство, финансовых результатов;
–участвовать в оценке деловой активности организации;
знать:
–научные основы экономического анализа; 
–информационное обеспечение анализа финансово-хозяйственной деятельности;
–виды экономического анализа; 
–факторы, резервы повышения эффективности производства;
–анализ технико-организационного уровня производства; 
–анализ эффективности использования материальных, трудовых, финансовых ресурсов организации;
–анализ производства и реализации продукции; 
–анализ использования основных средств, трудовых ресурсов, затрат на производство, финансовых результатов;
–оценку деловой активности организации
Теоретическая информация и методика решения примерных задач
Анализ состава прибыли в динамике показан на примере в таблице 1 (данные из ф. №2 «Отчет о прибылях и убытках»). 
По данным таблицы  видно, что валовая прибыль снизилась в отчетном году на 340,8 тыс. руб., или на 12,3% (100 – 87,7). В базисном году на долю прибыли от реализации приходилось 51,72% валовой прибыли, 38,28% валовой прибыли составило положительное сальдо внереализационных доходов над расходами. Положительное влияние сальдо внереализационных доходов и расходов снижается влиянием отрицательного сальдо операционных доходов над расходами, доля которого составляет – 0,47%.
В отчетном году доля прибыли от реализации несколько снизилась (на 0,06 процентных пункта). Отрицательное влияние операционных доходов над расходами существенно возросло – на 390 тыс. руб., а его удельный вес увеличился на 17,5 процентных пункта.
Состав валовой прибыли
	Показатель
	Базисный период
	Отчетный период
	Абсолютное отклонение
	Темп изменения,
%

	
	тыс. руб.
	удельный, вес, %
	тыс. руб.
	удельный, вес, %
	тыс. руб.
	удельный, вес, %
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	1. Прибыль от реализации
	1433,5
	51,72
	1255,8
	51,66
	-177,7
	-0,06
	87,60

	2. Проценты к получению
	290
	10,46
	680
	27,98
	390
	17,51
	234,48

	3. Сальдо операционных доходов над расходами
	-13
	-0,47
	-74
	-3,04
	-61
	-2,58
	569,23

	4. Сальдо внереализа-ционных доходов над расходами
	1061
	38,28
	568,9
	23,40
	-492,1
	-14,88
	53,62

	5. Валовая прибыль
	2771,5
	100
	2430,7
	100
	-340,8
	---
	87,70


Прибыль от реализации продукции (П)  в целом зависит от четырех факторов первого уровня соподчиненности: 
1) объема реализации продукции в натуральных измерителях Q, 
2) ее структуры D, 
3) себестоимости С, 
4) уровня цен p. 

Эти факторы оказывают положительное и отрицательное влияние  на сумму прибыли. Например, увеличение объема продаж рентабельной продукции приводит к пропорциональному увеличению прибыли. Если же продукция является убыточной, то при увеличении объема реализации происходит уменьшение суммы прибыли. Если увеличится доля более рентабельных видов продукции в общем объеме ее реализации, то сумма прибыли возрастет и, наоборот, при увеличении удельного веса низкорентабельной или убыточной продукции общая сумма прибыли уменьшится.
Снижение себестоимости приводит к соответствующему росту суммы прибыли, и наоборот. При увеличении уровня цен сумма прибыли возрастает, и наоборот.
Модель зависимости прибыли от перечисленных факторов имеет следующий вид:
                                                                            n
П = Qобщ *   Di  (pi – Ci) ,
                                                                           i=1

где n – количество наименований изделий в номенклатуре продукции.

Основным аналитическим способом при расчете влияния факторов на прибыль является способ абсолютных разниц. Расчет показан в таблице 8.2. 
Средняя цена, себестоимость и прибыль от единицы продукции рассчитаны как средневзвешенные величины.
Исходные данные для факторного анализа прибыли от реализации
	Вид
продукции
	Количество
продукции (Q)
	Цена (p),
руб.
	Себестоимость (С),  руб.
	Прибыль с единицы продукции (П), руб.
	Прибыль на весь
объем, тыс.руб.

	
	
	
	
	
	

	
	базис
	отчет
	базис
	отчет
	базис
	отчет
	базис
	отчет
	базис
	отчет

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11

	А
	38000
	39000
	179
	255
	164
	242
	15
	13
	570
	507

	Б
	21500
	22500
	148
	198
	122
	174
	26
	24
	559
	540

	В
	14500
	11600
	115
	154
	94
	136
	21
	18
	304,5
	208,8

	Итого
	74000
	73100
	157,45
	221,43
	138,08
	204,25
	19,37
	17,18
	1433,5
	1255,8



Рассмотрим влияние изменений в цене и себестоимости реализуемой продукции на прибыль (таблица 8.3). Прибыль от реализации единицы продукции снизилась по всем видам продукции, несмотря на увеличение цены. Отрицательное влияние на прибыль оказал опережающий рост себестоимости продукции по сравнению с ростом цен, обусловленный опережающим ростом цен на ресурсы по сравнению с ростом цен на готовую продукцию.


Расчет влияния цены и себестоимости на прибыль с единицы продукции
	Вид
продукции
	Цена (p),
руб.
	
Δ p,
руб.
	Себестоимость (С),
руб.
	
Δ C,
руб.
	Прибыль с единицы
продукции (П), руб.
	
Δ П,
руб.
	В том числе за счет

	
	базис
	отчет
	
	базис
	отчет
	
	базис
	отчет
	
	р
	С

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	А
	179
	255
	76
	164
	242
	78
	15
	13
	-2
	+ 76
	- 78

	Б
	148
	198
	50
	122
	174
	52
	26
	24
	-2
	+ 50
	- 52

	В
	115
	154
	39
	94
	136
	42
	21
	18
	-3
	+ 39
	-42

	Итого
	157,45
	221,43
	63,98
	138,08
	204,25
	66,17
	19,37
	17,18
	-2,19
	+ 63,9
	- 66,1



На размер средней прибыли с единицы продукции оказывают влияние структурные сдвиги. Поэтому при расчете влияния цен и себестоимости на изменение средней прибыльности одного изделия необходимо элиминировать влияние структурных сдвигов на изменение прибыли, цен и себестоимости. Данные для расчета представлены в таблице 

Данные для расчета влияния структурных сдвигов на изменение среднего уровня цены, себестоимости и прибыли
	Вид продукции
	Удельный вес продукции (Di),%
	Di
	р0, руб.
	р0, руб.
	С0, руб.
	С, руб.
	П0, руб.
	П, руб.

	
	базис
	отчет
	
	
	
	
	
	
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10

	А
	51,35
	53,35
	2,0
	179
	76
	164
	78
	15
	-2

	Б
	29,05
	30,78
	1,7
	148
	50
	122
	52
	26
	-2

	В
	19,6
	15,87
	-3,7
	115
	39
	94
	42
	21
	-3

	Итого
	100
	100
	0
	157,45
	63,98
	138,08
	66,17
	19,37
	-2,19


Изменение среднего уровня цен, себестоимости и прибыли под влиянием структурных сдвигов рассчитывается по формулам:

	
p (Di) =
	      ΔDi p0i
	
=
	2,0 * 179 + 1,7 * 148 + (-3,7) * 115
	
=1,850 руб.;

	
	100
	
	100
	



	
С (Di) =
	 ΔDi С0i
	
=
	2,0  * 164 + 1,7 * 122 + (-3,7) * 94
	
=1,883 руб.;

	
	100
	
	100
	



	
П (Di ) =
	 ΔDi Пi         
	
=
	     2 * 15 + 1,7 * 26 + (-3,7) * 21
	
= -0,034 руб.

	
	100
	
	100
	



или
П (Di) = p (Di) - С (Di) = 1,850 – 1,883 = - 0,034 руб.

Элиминирование влияния структурных сдвигов на изменение среднего уровня цен и себестоимости позволяет определить влияние изменения цен и себестоимости по каждому изделию на изменение прибыли. Расчет проведем также способом абсолютных разниц:

	
p (pi)=
	 pi D1i
	
=
	76 * 53,35 + 50 * 30,78 + 39 * 15,87
	
= 62,126 руб.,


	
	100
	
	100
	



или  
p (pi) = pi - p (Di) = 63,98 – 1,850 = 62,126 руб.;

	
С (Сi)=
	 Сi D1i
	
=
	78 * 53,35 + 52 * 30,78 + 42 * 15,87
	
= 64,285 руб.,


	
	100
	
	100
	




или  
С (Сi ) = С - С (Di ) = 66,17 – 1,883 = 64,285 руб.;

	
П (Пi=
	 Пi D1i
	
=
	(-2)* 53,35 + (-2)* 30,78 + (-3)* 15,87
	
= -2,159 руб.,


	
	100
	
	100
	



или  
П (Пi) = П - П (Di) = -2,19 – (-0,034) = -2,159 руб.

Изменение прибыли на единицу продукции равно алгебраической сумме влияния среднего уровня цен и себестоимости, скорректированных на фактическую структуру реализации:

П (p С) = 62,126 – 64,285 = -2,159 руб.

Таким образом, на изменение прибыли на единицу продукции оказали влияние следующие факторы:
· структурные сдвиги в реализации:                                    - 0,034 руб.;
· уровень цен по видам продукции:                                    +62,126 руб.;
· себестоимость единицы продукции по видам изделий: - 64,285 руб.

Итого:          -2,19 руб. (итог гр.10 табл.).

Вывод: снижение прибыли с единицы реализованной продукции обусловлено ростом себестоимости выпускаемой продукции. 
На общую сумму прибыли, кроме рассмотренных факторов, оказывает влияние количество реализованной продукции. Исходя из формулы факторной модели прибыли, влияние каждого фактора на общую сумму прибыли может быть рассчитано умножением величины влияния факторов на прибыль, полученную от единицы продукции, на количество реализованных изделий за отчетный период. Влияние количества реализованной продукции рассчитывается как произведение данного фактора на базисное значение прибыли от единицы продукции. 
Совокупное влияние факторов рассчитаем в таблице. 

Совокупное влияние факторов на прибыль
	Фактор
	Размер
влияния, тыс. руб.
	Расчет

	1
	2
	3

	1.Количество реализованной продукции
	-17,43
	(73100 - 74000)* 19,37

	2.Структура реализованной продукции
	-2,47
	-0,034 * 73100

	3. Средний уровень цен
	4541,4
	62,126 * 73100

	4. Себестоимость
	-4699,2
	-64,285 * 73100

	Итого
	-177,7
	



Снижение физического объема реализации оказывает отрицательное влияние на величину прибыли в размере 17,43 тыс. руб. Однако в результате увеличения средней цены реализации совокупное влияние объема реализованной продукции положительно и составляет  4523,97 тыс. руб.(4541,4 – 17,43). Такое соотношение влияния физического объема и среднего уровня цен характерно для рынков с высоким уровнем концентрации или монополизации.
Существенный рост себестоимости приводит к увеличению прибыли на 4699,2 тыс. руб. Одним из резервов увеличения прибыли является снижение себестоимости продукции.
В обобщенном виде исходные данные и результаты проведенного анализа представлены в таблицах 8.6, 8.7.
Факторный анализ прибыли от реализации
..
	Показатель
	Базис
	Базисное
значение
при 
фактических
объеме и
структуре
	Отчет
	Отклонения
отчетного
от
базисного
	В том числе 
за счет

	
	
	
	
	
	объема и
структуры
	цен и
себестоимости

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	1. Выручка от реализации, N
	11651,5
	11645
	16186,4
	4534,9
	-6,5
	4541,4

	2. Полная себестоимость, С
	10218
	10231,4
	14930,6
	4712,6
	-13,4
	4699,2

	3. Прибыль от реализации, П
	1433,5
	1413,6
	1255,8
	-177,7
	-19,9
	-157,8



Порядок расчета показателей табл. 8.6
	Показатель
	Алгоритм расчета
	Результат,
тыс. руб.

	1
	2
	3

	1. Выручка за базисный период
	N0 = p 0 * Q0
157,45 * 74000 /1000
	
11651,5

	2. Выручка за отчетный период
	N1 = p 1 * Q1
221,43 * 73100 /1000
	
16186,4

	3. Полная себестоимость за базисный период
	С0 = с 0 * Q0
138,08 * 74000 /1000
	
10218

	4. Полная себестоимость за отчетный период
	С1 = с1 * Q1
204,25 * 73100 /1000
	
14930,6

	5. Выручка от реализации при плановой цене, отчетной структуре и фактическом объеме реализации
	N = Q1 pi 0 * Di 1
73100 * (179 * 0,5335 + 148 * 0,3078 +
+115 * 0,1587)/ 1000
	

11645

	6. Полная себестоимость при отчетной структуре и фактическом объеме реализации
	С = Q1 сi 0 * Di1
73100 * (164 * 0,5335 + 122 * 0,3078 + 
+94 * 0,1587)/ 1000
	

10231,4

	7. Прибыль от реализации при отчетной структуре и фактическом объеме реализации
	П1 = N1 - С1
11645 – 10231,4
	
1413,6

	8. Изменение прибыли под влиянием структурных сдвигов и фактического объема продаж
	П (D, Q) = П1 – П0
1413,6 – 1433,5
	
-19,9

	9. Изменение прибыли под влиянием фактического объема продаж
	П (Q) = П0 * I1  – П0
1433,5 * (73100/ 74000) – 1433,5
	
-17,43

	10. Изменение прибыли под влиянием структурных сдвигов
	П (D) = П (D, Q) - П (Q)
- 19,9 + 17,43
	
-2,47

	11. Изменение прибыли под влиянием средней цены
	П (p) = N1 - N
16186,4 – 11645
	
4541,4

	12. Изменение прибыли под влиянием себестоимости
	П (С) = С1 – С
14930,6 – 10231,4
	
- 4699,2

	13. Совокупное влияние факторов
на прибыль
	-17,43 + (-2,47) + 4541,4 – 4699,2
	-177,7



Задание
Используя теоретический материал и пример решения, приведенные выше, провести факторный анализ прибыли от продаж ООО «Ромашка» ( см. приложение 1)



ПРАКТИЧЕСКАЯ РАБОТА №9

Название практической работы: Расчет показателей финансового состояния. Расчет показателей ликвидности предприятия.
уметь:
–ориентироваться в понятиях, категориях, методах и приемах экономического анализа;
–пользоваться информационным обеспечением анализа финансово-хозяйственной деятельности;
–участвовать в анализе технико-организационного уровня производства;
–участвовать в анализе эффективности использования материальных, трудовых, финансовых ресурсов организации;
знать:
–информационное обеспечение анализа финансово-хозяйственной деятельности;
–виды экономического анализа; 
–факторы, резервы повышения эффективности производства;
–анализ технико-организационного уровня производства; 
–анализ эффективности использования материальных, трудовых, финансовых ресурсов организации;

Теоретическая информация и методика решения примерных задач
Актив баланса содержит сведения о размещении капитала, имеющегося в распоряжении предприятия. Основным признаком группировки статей актива баланса считается степень их ликвидности. По этому признаку все активы подразделяются на долгосрочные (основной капитал) и текущие (оборотные) активы. Размещение средств предприятия имеет большое значение. От того, какие средства вложены в основные и оборотные средства, сколько их находится в сфере производства и сфере обращения, в денежной и материальной форме, во многом зависят результаты производственной и финансовой деятельности, следовательно, и финансовое состояние предприятия. Поэтому в процессе анализа активов предприятия в первую очередь следует изучить изменения в их составе, структуре и дать им оценку.
Для анализа статей актива воспользуемся разработочной таблицей 2.1. Из данных таблицы следует, что за анализируемый период имущество предприятия значительно увеличилось, темп роста составил 159,8 %. Это произошло в основном за счет роста иммобилизованных активов, которые возросли на  91,8 %. 
Оборотные активы предприятия также увеличились, прирост составил 29,5%. Наибольшее увеличение произошло по статье «Дебиторская задолженность», темп прироста – 80,2%. За анализируемый период денежные средства предприятия возросли на 39,4%. Что касается статьи запасов, то здесь наблюдается снижение в размере 33,8%. 
Для более подробного анализа структуры активов воспользуемся таблицей 2.2. По данным таблицы видно, что за отчетный период структура активов анализируемого предприятия существенно изменилась: увеличилась доля основного капитала, а оборотного соответственно  уменьшилась на 9,7 процентных пункта. Среди внеоборотных активов наибольший удельный вес принадлежит основным средствам.
Для более подробного анализа структуры активов воспользуемся таблицей .
Аналитическая группировка и анализ статей актива баланса
	.Актив баланса
	На начало периода
	На конец
периода
	Абсолютное
отклонение
	Темп
прироста, %

	1
	2
	3
	4
	5

	Имущество - всего
	537858
	859375
	321517
	59,8

	Иммобилизованные (внеоборотные) активы
	261230
	501110
	239880
	91,8

	Оборотные активы,
	276628
	358265
	81637
	29,5

	в том числе:
запасы
	
110244
	
72944
	
-37300
	
-33,8

	дебиторская  задолженность
	130799
	235723
	104924
	80,2

	денежные средства
	35585
	49598
	14013
	39,4


По данным таблицы видно, что за отчетный период структура активов анализируемого предприятия существенно изменилась: увеличилась доля основного капитала, а оборотного соответственно  уменьшилась на 9,7 процентных пункта. Среди внеоборотных активов наибольший удельный вес принадлежит основным средствам.



Детальный анализ статей актива баланса
	Актив баланса
	На начало периода
	На конец периода
	Отклонение
в процентных
пунктах

	
	руб.
	уд. вес, %
	руб.
	уд. вес, %
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Имущество - всего
	537858
	100
	859375
	100
	0

	Иммобилизованные (внеоборотные) активы
	261230
	48,6
	501110
	58,3
	9,7

	в том числе:
нематериальные активы
	
12780
	
2,4
	
14320
	
1,7
	
-0,7

	основные средства
	248450
	46,2
	486790
	56,6
	10,4

	Оборотные активы,
	276628
	51,4
	358265
	41,7
	-9,7

	в том числе:
 запасы
	
110244
	
20,5
	
72944
	
8,5
	
-12,0

	    из них 
    сырье, материалы
	
24500
	
4,6
	
26480
	
3,1
	
-1,5

	    затраты в незавершенное производство
	18640
	3,5
	9764
	1,1
	-2,4

	    готовая продукция
	67104
	12,5
	36700
	4,3
	-8,2

	дебиторская задолженность
	130799
	24,3
	235723
	27,4
	3,1

	    из нее 
     покупатели и заказчики
	
67438
	
12,5
	
189540
	
22,1
	
9,6

	    авансы выданные
	37646
	7,0
	21975
	2,6
	-4,4

	денежные средства
	35585
	6,6
	49598
	5,8
	-0,8


Большое влияние на финансовое состояние предприятия оказывает состояние производственных запасов. Наличие меньших по объему, но более подвижных запасов означает, что меньшая сумма финансовых ресурсов заморожена в запасах. Наличие больших запасов свидетельствует о спаде активности предприятия. Доля запасов уменьшилась на 12 процентных пунктов. Этому в значительной мере способствовало уменьшение удельного веса готовой продукции на 8,2 пункта, что свидетельствует об ускорении оборачиваемости капитала. 
Необходимо проанализировать влияние на финансовое состояние предприятия изменения счетов дебиторов. Если предприятие расширяет свою деятельность, то растут число покупателей и дебиторская задолженность. Следовательно, рост дебиторской задолженности не всегда оценивается отрицательно. Необходимо отличать нормальную и просроченную задолженность. Наличие последней приводит к замедлению оборачиваемости капитала. В нашем примере доля дебиторской задолженности возросла на 3,1 процентных пункта, причем по статье «Покупатели и заказчики» наблюдается значительное увеличение удельного веса (на 9,6 пункта),  а по статье «Авансы выданные» – снижение на 4,4 пункта.
Увеличение денежных средств на счетах свидетельствует, как правило,  об укреплении финансового состояния предприятия. Их сумма должна быть достаточной для погашения первоочередных платежей. Однако, наличие больших остатков денежных средств на протяжении длительного периода времени может быть результатом неправильного использования оборотного капитала. По данным нашего примера на конец отчетного периода произошло незначительное снижение доли денежных средств – на 0, 8 процентных пункта.
Если в активе баланса отражаются средства предприятия, то в пассиве – источники их образования. Финансовое состояние предприятия во многом зависит от того, какие средства оно имеет в своем распоряжении и куда они вложены. По степени принадлежности используемый капитал подразделяется на собственный и заемный. По продолжительности использования различают долгосрочный (постоянный, перманентный) и краткосрочный капитал.
Анализ статей пассива баланса начнем с рассмотрения таблицы.
[bookmark: _Toc86488192][bookmark: _Toc154398724][bookmark: _Toc191281435][bookmark: _Toc191281907]Аналитическая группировка и анализ статей пассива баланса
	Пассив баланса
	На начало
периода
	На конец
периода
	Абсолютное
отклонение
	Темп
прироста, %

	1
	2
	3
	4
	5

	Источники имущества - всего
	537858
	859375
	321517
	59,8

	Собственный капитал
	408620
	659080
	250460
	61,3

	Заемный капитал,
	129238
	200295
	71057
	55,0

	в том числе:
долгосрочные обязательства
	
40500
	
36700
	
-3800
	
-9,4

	краткосрочные кредиты и займы
	35000
	62000
	27000
	77,1

	кредиторская задолженность
	53738
	101595
	47857
	89,1



За анализируемый период темп роста источников имущества предприятия составил 159,8%. Это произошло во многом за счет увеличения собственного капитала на 61,3 %. Данный факт положительно характеризует финансовую устойчивость предприятия.
Заемный капитал за анализируемый период возрос на 55%. Наибольшее увеличение произошло по статье «Кредиторская задолженность» – на 89,1%, а также по статье «Краткосрочные кредиты и займы» – на 77,1 процента. При анализе кредиторской задолженности следует учитывать, что она является одновременно источником покрытия дебиторской задолженности. В нашем примере на начало периода дебиторская задолженность превышает кредиторскую задолженность на  77061 тыс. руб.(130799 – 53738), на конец периода – на  134128 тыс. руб. (235723 – 101595). Это свидетельствует об иммобилизации собственного капитала в дебиторскую задолженность и отрицательно характеризует финансовое состояние предприятия.
 Долгосрочные обязательства уменьшились на 9,4%. Увеличение долгосрочных обязательств можно было бы рассматривать как положительный фактор, так как они приравниваются к собственному капиталу. Уменьшение же долгосрочных обязательств наряду с ростом краткосрочных может привести к ухудшению финансовой устойчивости предприятия
Более подробный анализ статей пассива баланса проводится с использованием таблицы 2.4. В таблице приведена структура пассива баланса. Наибольший удельный вес в источниках имущества занимает собственный капитал, состоящий из уставного капитала, нераспределенной прибыли прошлых лет и нераспределенной прибыли отчетного года. Доля собственного капитала в структуре источников имущества возросла на 0,7 процентных пункта. Это свидетельствует о повышении независимости предприятия. Однако нужно учитывать, что финансирование деятельности предприятия только за счет собственных средств не всегда выгодно для него, особенно в тех случаях, когда производство носит сезонный характер. Кроме того, следует иметь в виду, что если цены на финансовые ресурсы невысокие, а предприятие может обеспечить более высокий уровень отдачи на вложенный капитал, чем платит за кредитные ресурсы, то, привлекая заемные средства, оно может повысить рентабельность собственного капитала.
Детальный анализ статей пассива
	Пассив баланса
	На начало периода
	На конец периода
	Отклонение
в процентных
пунктах

	
	руб.
	уд. вес,
 %
	руб.
	уд. вес, %
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Источники имущества - всего
	537858
	100
	859375
	100
	0

	Собственный капитал
	408620
	76,0
	659080
	76,7
	0,7

	Заемный капитал,
	129238
	24,0
	200295
	23,3
	-0,7

	в том числе:
	
	
	
	
	

	долгосрочные обязательства
	40500
	7,5
	36700
	4,3
	-3,2

	краткосрочные кредиты и займы
	35000
	6,5
	62000
	7,2
	0,7

	кредиторская задолженность,
	53738
	10,0
	101595
	11,8
	1,8

	из нее:
	
	
	
	
	

	    поставщики и подрядчики
	10942
	2,0
	37456
	4,4
	2,4

	    задолженность перед персоналом
	5780
	1,1
	6940
	0,8
	-0,3

	    задолженность по соц. отчисл. 
	2567
	0,5
	3128
	0,4
	-0,1

	    задолженность по налогам
	8465
	1,6
	12792
	1,5
	-0,1

	    авансы полученные
	25984
	4,8
	41279
	4,8
	0,0


Доля заемного капитала снизилась на 0,7 процентных пункта в результате увеличения доли собственного капитала. Удельный вес долгосрочных обязательств  уменьшился на 3,2 пункта. Доля краткосрочных кредитов возросла на 0,7 процентных пункта, доля кредиторской задолженности – на 1,8 пункта. Изменилась и структура кредиторской задолженности: возрос удельный вес обязательств по статье «Поставщики и подрядчики» - на 2,4 процентных пункта; снизился удельный вес задолженности перед персоналом на 0,3 пункта. 


[bookmark: _Toc86488193][bookmark: _Toc154398725][bookmark: _Toc191281436][bookmark: _Toc191281908] Оценка платежеспособности
Оценка платежеспособности предприятия производится с помощью коэффициентов платежеспособности, которые отражают возможность предприятия погасить краткосрочную задолженность за счет тех или иных элементов оборотных средств.
1. Коэффициент абсолютной ликвидности КЛА показывает, какая часть краткосрочной задолженности может быть покрыта наиболее ликвидными оборотными средствами – денежными средствами и краткосрочными финансовыми вложениями:

	
КЛА =
	[bookmark: _Toc86488194]Денежные средства и их эквиваленты
	
.

	
	Краткосрочные пассивы
	



2. Коэффициент промежуточного покрытия (быстрой ликвидности) КЛП показывает, какую часть краткосрочной задолженности предприятие может погасить за счет денежных средств, краткосрочных финансовых вложений и дебиторских долгов:

	
КЛП =
	Денежные средства + Расчеты с дебиторами
	
.

	
	Краткосрочные пассивы
	



3. Общий коэффициент покрытия (текущей ликвидности) КЛО показывает, в какой степени оборотные активы предприятия превышают его краткосрочные обязательства: 

	
КЛО =
	Оборотные активы 
	
.

	
	Краткосрочные пассивы
	



Для правильного вывода о динамике и уровне платежеспособности предприятия необходимо принимать в расчет следующие факторы:
· характер деятельности предприятия. Например, у предприятий промышленности и строительства велик удельный вес запасов и мал удельный вес денежных средств; у предприятий розничной торговли высока доля денежных средств и значительны размеры товаров для продажи;
· условия расчетов с дебиторами. Поступление дебиторской задолженности через короткие промежутки времени после покупки товаров (работ, услуг) приводит к небольшой доле в составе оборотных активов долгов покупателей, и наоборот;
· состояние запасов. У предприятия может быть излишек или недостаток запасов по сравнению с величиной, необходимой для бесперебойной деятельности;
· состояние дебиторской задолженности: наличие или отсутствие в ее составе просроченных и безнадежных долгов.
Расчет коэффициентов платежеспособности оформим в таблицу. 
Коэффициенты платежеспособности
	Коэффициенты
платежеспособности
	На начало
периода
	На конец 
периода
	Нормальный
уровень
	Изменение

	1
	2
	3
	4
	5

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	0,40
	0,30
	≥ 0,03 - 0,08
(≥ 0,2)*
	-0,10

	Коэффициент промежуточного покрытия
	1,88
	1,74
	≥ 0,7
(≥ 1)
	-0,13

	Общий коэффициент покрытия
	3,12
	2,19
	≥ 1,5 – 3
(≥ 2)
	-0,93



* Примечание: в скобках даны нормальные ограничения коэффициентов, установленные «Методическими положениями по оценке финансового состояния предприятия и установлению неудовлетворительной структуры баланса» (утв. распоряжением № 31-р от 12.08.1994г. Федеральным управлением по делам о несостоятельности (банкротстве)).
[bookmark: _Toc86488197][bookmark: _Toc154398726]Как видно из таблицы, коэффициенты значительно превышают нормальный уровень. Следовательно, предприятие является платежеспособным. Однако на конец отчетного периода наблюдается незначительное снижение значений коэффициентов, которое вызвано существенным увеличением краткосрочной кредиторской задолженности на конец периода. Одним из возможных способов улучшения платежеспособности является сокращение дебиторской задолженности.

[bookmark: _Toc191281437][bookmark: _Toc191281909]Оценка кредитоспособности

Кредитоспособность – это возможность, имеющаяся у предприятия для своевременного погашения кредитов. Основными показателями для оценки кредитоспособности предприятия являются:
[bookmark: _Toc86488198][bookmark: _Toc154398727][bookmark: _Toc191281438]1. Отношение объема реализации к чистым текущим активам:

	
К1 =
	[bookmark: _Toc86488199]Объем реализации
	
.

	
	[bookmark: _Toc86488200]Чистые текущие активы
	



Чистые текущие активы – это оборотные активы за вычетом краткосрочных долгов предприятия. Коэффициент К1 показывает эффективность использования оборотных активов.
[bookmark: _Toc154398728][bookmark: _Toc191281439][bookmark: _Toc86488201]2. Отношение объема реализации к собственному капиталу:

	
К2 =
	Объем реализации
	
.

	
	[bookmark: _Toc86488203][bookmark: _Toc154398729]Собственный капитал
	



Этот показатель характеризует оборачиваемость собственных источников средств. 
[bookmark: _Toc154398730][bookmark: _Toc191281440][bookmark: _Toc86488204]3. Отношение краткосрочной задолженности к собственному капиталу:

	
К3 =
	[bookmark: _Toc86488205][bookmark: _Toc154398731]Краткосрочная задолженность
	
.

	
	[bookmark: _Toc154398732]Собственный капитал
	



Данный коэффициент показывает долю краткосрочной задолженности в собственном капитале предприятия. Если краткосрочная задолженность в несколько раз меньше собственного капитала, то можно расплатиться со всеми кредиторами полностью. 
[bookmark: _Toc154398733][bookmark: _Toc191281441][bookmark: _Toc86488207]4. Отношение дебиторской задолженности к выручке от реализации:

	
К4 =
	[bookmark: _Toc86488208][bookmark: _Toc154398734]Дебиторская задолженность
	
.

	
	[bookmark: _Toc86488209][bookmark: _Toc154398735]Объем реализации
	



Этот показатель дает представление о величине среднего периода времени, затрачиваемого на получение причитающихся от покупателей денег:
Тоб = К4 * Т,
где Тоб – время оборачиваемости дебиторской задолженности;
Т – период времени (месяц, квартал, год).
 Ускорение оборачиваемости дебиторской задолженности, т.е. снижение показателя К4  можно рассматривать как признак повышения кредитоспособности предприятия. 
[bookmark: _Toc154398736][bookmark: _Toc191281442][bookmark: _Toc191281910][bookmark: _Toc86488210]5. Отношение ликвидных активов к краткосрочной задолженности:

	
К4 =
	[bookmark: _Toc86488211][bookmark: _Toc154398737]Ликвидные активы
	
.

	
	[bookmark: _Toc86488212][bookmark: _Toc154398738][bookmark: _Toc191281443]Краткосрочная задолженность
	


Данные для расчета показателей кредитоспособности
	Показатели
	На начало периода
	На конец периода


	1
	2
	3

	1. Объем реализации
	605740
	784652

	2. Чистые текущие активы
	187890
	194670

	3. Собственный капитал
	408620
	659080

	4. Краткосрочная задолженность
	88738
	163595

	5. Дебиторская задолженность
	130799
	235723

	6. Ликвидные активы
	149629
	268566


Коэффициенты кредитоспособности
	Коэффициенты кредитоспособности
	На начало периода
	На конец периода
	Изменение

	1
	2
	3
	4

	К1
	3,22
	4,03
	0,81

	К2
	1,48
	1,19
	-0,29

	К3
	0,22
	0,25
	0,03

	К4
	0,22
	0,30
	0,08

	К5
	1,69
	1,64
	-0,05


Расчет показателей кредитоспособности оформим таблицей 2.6. Как видно из таблицы, коэффициент К1 достаточно высок (3,21 на начало периода и 4,03 на конец периода), что благоприятно характеризует кредитоспособность предприятия.
Коэффициент К2 показывает оборачиваемость собственных источников средств. Его значение на конец периода несколько снизилось по сравнению с началом периода, но в целом он положительно характеризует кредитоспособность предприятия. 
Значение коэффициента К3 очень мало, следовательно, предприятие имеет  небольшую краткосрочную задолженность по сравнению с величиной собственного капитала и может расплатиться со всеми кредиторами полностью.
Показатель К4 свидетельствует о том, что на начало отчетного периода срок погашения дебиторской задолженности составлял в среднем 79 дней (0,22 * 360), на конец отчетного периода он увеличился до 108 дней (0,3 * 360). Это приводит к снижению кредитоспособности предприятия. Необходимо пересмотреть политику предприятия по отношению к покупателям, например, требовать предоплату.
Коэффициент К5 положительно характеризует кредитоспособность предприятия.

[bookmark: _Toc86488213][bookmark: _Toc154398739][bookmark: _Toc191281444][bookmark: _Toc191281911]Оценка финансовой устойчивости
Под финансовой устойчивостью понимается такое состояние предприятия, при котором платежеспособность постоянна во времени, а соотношение собственного и заемного капитала обеспечивает эту платежеспособность. Для  оценки финансовой устойчивости применяется система коэффициентов.
[bookmark: _Toc86488214][bookmark: _Toc154398740][bookmark: _Toc191281445]1. Коэффициент концентрации собственного капитала (финансовой автономии, независимости) Ккс:
	
Ккс =
	[bookmark: _Toc154398741][bookmark: _Toc191281446]Собственный капитал
	
.

	
	[bookmark: _Toc154398742][bookmark: _Toc191281447]Валюта баланса
	


Этот показатель характеризует долю владельцев предприятия в общей сумме средств, авансированных в его деятельность. Дополнением к этому показателю является коэффициент концентрации заемного капитала (финансовой зависимости) Ккп:

	
Ккп =
	[bookmark: _Toc154398743][bookmark: _Toc191281448]Заемный капитал
	
.

	
	[bookmark: _Toc154398744][bookmark: _Toc191281449]Валюта баланса
	


         
Эти два коэффициента в сумме равны:          Ккс + Ккп = 1.

2. [bookmark: _Toc154398745][bookmark: _Toc191281450][bookmark: _Toc86488217]Коэффициент соотношения заемного и собственного капитала (плечо финансового рычага, коэффициент финансового риска) Кс:

                      
	
Кс =
	[bookmark: _Toc154398746][bookmark: _Toc191281451]Заемный капитал
	
.

	
	[bookmark: _Toc154398747][bookmark: _Toc191281452]Собственный капитал 
	


         
Он показывает величину заемных средств, приходящихся на каждый рубль собственных средств, вложенных в активы предприятия.
Чем выше уровень Ккс и ниже  Ккп и Кс, тем устойчивее финансовое состояние предприятия.
[bookmark: _Toc154398748][bookmark: _Toc191281453][bookmark: _Toc86488219]3. Коэффициент маневренности собственных средств Км:

	
Км =
	Собственные оборотные средства
	
.

	
	[bookmark: _Toc154398749][bookmark: _Toc191281454]Собственный капитал 
	


         
Этот коэффициент показывает, какая часть собственного капитала используется для финансирования текущей деятельности, т.е. вложена в оборотные средства, а какая часть капитализирована. 
Собственные оборотные средства (СОС) представляют собой сумму собственного капитала и долгосрочных кредитов за минусом внеоборотных активов (р.III +р.IV – р.I баланса).
[bookmark: _Toc86488221][bookmark: _Toc154398750][bookmark: _Toc191281455]4. Коэффициент структуры долгосрочных вложений Ксв:
                                  
	
Ксв =
	Долгосрочные пассивы
	
.

	
	Внеоборотные активы
	


            
Коэффициент показывает, какая часть основных средств и других внеоборотных активов профинансирована за счет долгосрочных заемных источников.
[bookmark: _Toc86488223][bookmark: _Toc154398751][bookmark: _Toc191281456]5. Коэффициент устойчивого финансирования Куф:
                                           
	
Куф =
	Собственный капитал  + Долгосрочные пассивы
	
.

	
	Валюта баланса
	


            
Данное отношение показывает, какая часть активов финансируется за счет устойчивых источников. Кроме того, коэффициент отражает степень независимости или зависимости предприятия от краткосрочных заемных источников покрытия.

[bookmark: _Toc154398752][bookmark: _Toc191281457][bookmark: _Toc191281912][bookmark: _Toc86488225]6. Коэффициент реальной стоимости имущества Кр:

	
Кр =
	Основные средства  + Сырье и материалы + Незавершенное производство
	
.

	
	Валюта баланса
	


            
Характеризует производственный потенциал предприятия.

Рассчитаем коэффициенты финансовой устойчивости для анализируемого предприятия, полученные данные поместим в таблицу 2.7. Как видно из таблицы, значение коэффициента Ккс достаточно высоко: 0,76 на начало периода и 0,77 на конец периода. Таким образом, предприятие финансово устойчиво, стабильно и мало зависит от внешних кредиторов. Об этом же свидетельствует коэффициент концентрации заемного капитала Ккп.
Коэффициенты финансовой устойчивости
	Коэффициенты финансовой устойчивости
	На начало периода
	На конец периода
	Изменение

	1
	2
	3
	4

	Коэффициент финансовой автономии Ккс
	0,76
	0,77
	0,01

	Коэффициент концентрации заемного капитала Ккп
	0,24
	0,23
	-0,01

	Коэффициент финансового риска Кс
	0,32
	0,30
	-0,02

	Коэффициент маневренности Км
	0,46
	0,30
	-0,16

	Коэффициент структуры долгосрочных вложений Ксв
	0,16
	0,07
	-0,09

	Коэффициент устойчивого финансирования Куф
	0,84
	0,81
	-0,03

	Коэффициент реальной стоимости имущества Кр
	0,54
	0,61
	0,07


Коэффициент соотношения собственного и заемного капитала Кс показывает, что на каждый рубль собственных средств, вложенных в активы предприятия, на начало периода приходилось 32 копейки заемных средств, а на конец периода – 30 копеек. 
Коэффициент маневренности собственных средств Км на конец анализируемого периода несколько снизился по сравнению с началом периода: с 0,46 до 0,30. Следовательно, на конец периода 30 % собственных средств используется для финансирования текущей деятельности, а 70 % капитализировано. 
Коэффициент структуры долгосрочных вложений Ксв показывает, что на начало анализируемого периода 16 % внеоборотных активов было профинансировано за счет долгосрочных кредитов и займов, на конец периода – 7 % внеоборотных активов. Снижение данного коэффициента связано с уменьшением суммы долгосрочных заемных источников.
Коэффициент устойчивого финансирования Куф показывает, что на начало анализируемого периода 84 % активов финансировалось за счет устойчивых источников, на конец периода – 81 % активов. Высокое значение данного коэффициента отражает высокую степень независимости предприятия от краткосрочных заемных источников покрытия.
Значение коэффициента реальной стоимости имущества Кр на конец анализируемого периода существенно выросло по сравнению с началом периода: с 0,54 до 0,61. Таким образом, производственный потенциал предприятия повысился.
Одним из критериев оценки финансовой устойчивости предприятия является излишек или недостаток источников средств для формирования запасов и затрат (З). 

Различают 4 вида финансовой устойчивости:
1. Абсолютная финансовая устойчивость:         
З < СОС.
Коэффициент обеспеченности запасов и затрат источниками средств (Ка) при этом больше единицы:
	
Ка =
	СОС
	
> 1.

	
	[bookmark: _Toc154398753][bookmark: _Toc191281458][bookmark: _Toc191281913]З 
	


         
2. Нормальная финансовая устойчивость:        
З = СОС.
[bookmark: _Toc154398754][bookmark: _Toc191281459][bookmark: _Toc191281914][bookmark: _Toc86488226]При этом Ка = 1.
[bookmark: _Toc154398755][bookmark: _Toc191281460][bookmark: _Toc191281915]3. Неустойчивое состояние: 
[bookmark: _Toc154398756][bookmark: _Toc191281461][bookmark: _Toc191281916][bookmark: _Toc86488227]З = СОС + Ивр ,
[bookmark: _Toc154398757][bookmark: _Toc191281462][bookmark: _Toc191281917]где СОС – собственные оборотные средства;
[bookmark: _Toc154398758][bookmark: _Toc191281463][bookmark: _Toc191281918]Ивр – временно свободные источники средств (резервный фонд, фонд накопления, кредиты на пополнение оборотных средств, превышение кредиторской задолженности над дебиторской).
Коэффициент обеспеченности запасов и затрат (Ка) при этом равен единице:

	
Ка =
	СОС + Ивр
	
= 1.

	
	[bookmark: _Toc154398759][bookmark: _Toc191281464][bookmark: _Toc191281919]З 
	


         
[bookmark: _Toc154398760][bookmark: _Toc191281465][bookmark: _Toc191281920]4. Кризисное финансовое состояние: 
[bookmark: _Toc154398761][bookmark: _Toc191281466][bookmark: _Toc191281921]З > СОС + Ивр,
[bookmark: _Toc154398762][bookmark: _Toc191281467][bookmark: _Toc191281922]При этом Ка < 1.

[bookmark: _Toc154398763][bookmark: _Toc191281468]Некоторые авторы (Шеремет А.Д., Ковалев В.В.) используют вместо собственных оборотных средств (СОС) понятие плановые источники финансирования (Ипл).
[bookmark: _Toc154398764][bookmark: _Toc191281469]Плановые  источники финансирования включают: СОС; краткосрочные кредиты банков под товарно-материальные ценности; задолженность поставщикам, зачтенная банком при кредитовании; авансы от покупателей.
Для анализируемого предприятия:
[bookmark: _Toc86488229]На начало периода  110244 < 187890,     Ка =  1,7.
На конец периода   72944 <  194670,       Ка =  2,7.
Таким образом, финансовое состояние анализируемого предприятия характеризуется абсолютной устойчивостью.


[bookmark: _Toc86488230][bookmark: _Toc154398765][bookmark: _Toc191281470][bookmark: _Toc191281923]5. Анализ ликвидности баланса
Ликвидность баланса определяется как степень покрытия обязательств предприятия его активами, срок превращения которых в денежную форму соответствует сроку погашения обязательств. 
В зависимости от степени ликвидности активы разделяются на следующие группы:
А1 – наиболее ликвидные активы: денежные средства предприятия и краткосрочные финансовые вложения.
А2   –  быстро реализуемые активы: дебиторская задолженность и прочие активы.
А3  –  медленно реализуемые активы: запасы (без строки «Прочие запасы и затраты» и расходов будущих периодов), а также статьи из раздела I актива баланса «Долгосрочные финансовые вложения», уменьшенные на величину вложения в уставные фонды других предприятий.
А4  –  труднореализуемые активы: итог раздела I актива баланса, кроме статей раздела, включенных в предыдущую группу.

Пассивы группируются по степени срочности их оплаты:
П1 – наиболее срочные пассивы: кредиторская задолженность, прочие пассивы, а также ссуды, не погашенные в срок.
П2 – краткосрочные пассивы: краткосрочные кредиты и заемные средства.
П3 – долгосрочные пассивы: долгосрочные кредиты и заемные средства.
П4 – постоянные пассивы: итог раздела III пассива баланса.

Баланс считается абсолютно ликвидным, если имеют место соотношения:

А1  П1,    А2  П2,    А3  П3,    А4  П4.

Анализ ликвидности баланса оформим в виде таблицы 2.8. Первое условие ликвидности не выполняется, причем на конец анализируемого периода наиболее срочные обязательства превышают наиболее ликвидные активы на 51997 тыс. руб. Сопоставление наиболее ликвидных (А1) и быстрореализуемых активов (А2) с наиболее срочными обязательствами (П1) и краткосрочными пассивами (П2) позволяет оценить текущую ликвидность. Второе условие ликвидности выполняется, поэтому можно сделать вывод о платежеспособности предприятия на ближайший период.
Сравнение медленно реализуемых активов с долгосрочными пассивами отражает перспективную ликвидность. Выполнение четвертого неравенства свидетельствует о соблюдении минимального условия финансовой устойчивости – наличии у предприятия собственных оборотных средств.

Анализ ликвидности баланса
	Актив
	На 
начало периода
	На конец периода
	Пассив
	На начало периода
	На конец периода
	Платежный излишек или недостаток

	
	
	
	
	
	
	на нач. пер.
	на кон. пер.

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Наиболее
ликвидные активы
	35585
	49598
	Наиболее срочные
обязательства
	53738
	101595
	-18153
	-51997

	Быстрореализуемые
активы
	130799
	235723
	Краткосрочные
пассивы
	35000
	62000
	95799
	173723

	Медленно реализуемые активы
	110244
	72944
	Долгосрочные
пассивы
	40500
	36700
	69744
	36244

	Труднореализуемые
активы
	261230
	501110
	Постоянные
пассивы
	408620
	659080
	-147390
	-157970

	Баланс
	537858
	859375
	Баланс
	537858
	859375
	---
	---
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